Учетная политика, изменения в расЧЕТНЫХ оценках и ошибки
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УЧЕБНЫЕ ПОСОБИЯ ПО МСФО

(миллион скачанных копий)

Перед вами Учебное пособие по МСФО. Это последняя версия легендарных учебных пособий на русском и английском языке, подготовленных в рамках трех проектов TACIS, которые выполнялись консорциумом, возглавляемым ЗАО «ПрайсвотерхаусКуперс Аудит» при финансовой поддержке Европейского Союза (2003-2009 гг.). Эти пособия были также размещены на веб-сайте Министерства финансов Российской Федерации.

В настоящих учебных пособиях рассматриваются различные концепции учета, основанного на МСФО. Данная серия задумана как практическое пособие для профессиональных бухгалтеров, желающих самостоятельно получить дополнительные знания, информацию и навыки. 
Каждый сборник представляет собой самостоятельный краткий курс,  рассчитанный не более чем на три часа занятий. Несмотря на то, что данные учебные пособия представляют собой часть серии материалов, каждое из них является самостоятельным курсом, не зависящим от других.  Каждое учебное пособие включает в себя информацию, примеры, вопросы для самопроверки и ответы. Предполагается, что  пользователи будут иметь базовые знания в области бухгалтерского учета; если учебное пособие требует дополнительных знаний, это отмечается в начале раздела. 
Мы планируем доработать первые три выпуска пособий и предоставить их для свободного доступа. Пожалуйста, сообщите об этом Вашим друзьям и коллегам. Что касается первых трех выпусков и обновленных текстов, авторское право на материалы каждого сборника принадлежит Европейскому Союзу, в соответствии с политикой которого разрешается бесплатное использование данных материалов в некоммерческих целях. Нам принадлежит авторское право на более поздние выпуски и доработанные версии, а также мы несем за них ответственность. Наша политика авторского права такая же, как и у Европейского Союза.
Мы хотим выразить особую благодарность Элизабет Апраксин (Европейский Союз), куратору вышеупомянутых проектов TACIS, Ричарду Дж. Грегсону (Партнер, PricewaterhouseCoopers), директору проектов, и всем нашим друзьям из Bankir.Ru, за то, что разместили эти учебные пособия.

Партнеры по проекту TACIS: Росэкспертиза (Россия), ACCA (Великобритания), Agriconsulting (Италия), ФБК (Россия), и European Savings Bank Group (Брюссель). 
Выражаем искреннюю признательность за помощь Филипу В. Смиту (редактор третьего выпуска) и Аллану Гамборгу -  менеджерам проектов, а также Екатерине Некрасовой, Директору PricewaterhouseCoopers, которая руководила подготовкой русской версии (2008-2009 гг.). Идея публикации принадлежит Глину Р. Филлипсу, менеджеру первых двух проектов, который составлял учебные пособия и редактировал первые две версии. Мы гордимся своей причастностью к осуществлению этой идеи.
Робин Джойс                                                      

Профессор кафедры «Международные валютно-кредитные и финансовые отношения»
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1. ВВЕДЕНИЕ

IFRS 9 заменит IAS 39. До тех пор пока это не произошло,будет использоваться учебное пособие IAS 39. Для каждого стандарта, и для IAS 32 и IFRS 9 используется отдельное пособие.

В книге 3 используется бухгалтерия для каждой категории финансовых инструментов.

ОБЗОР
Цель
Цель настоящего пособия – оказать содействие специалистам в понимании МСФО (IAS) 32 и МСФО (IAS) 39. 

МСФО (IAS) 32 регламентирует представление информации о финансовых инструментах, уделяя особое внимание отнесению выпущенных финансовых инструментов к категориям долговых или долевых. МСФО (IAS) 39 регулирует порядок признания, прекращения признания, оценки финансовых инструментов и учета хеджирования. МСФО (IFRS) 7 «Финансовые инструменты: Раскрытие информации» является темой отдельного учебного пособия.

Три указанных стандарта содержат подробные методические указания по отражению финансовых инструментов. Актуальность подобных методических указаний сложно переоценить, поскольку финансовые инструменты составляют значительную часть активов и обязательств многих компаний, особенно финансовых институтов. 

Данные стандарты требуют от компаний раскрывать в отчетности информацию о масштабах и последствиях использования ими финансовых инструментов.

В соответствии с МСФО (IAS) 39 большинство производных финансовых инструментов должно отражаться по справедливой стоимости, что позволяет исключить ситуацию, связанную с тем, что затраты на производные финансовые инструменты часто являются нулевыми или несущественными. Если производные инструменты оценивать по себестоимости, то они могут вообще не отражаться в бухгалтерском балансе и их эффективность (или неэффективность) в части снижения рисков может быть неочевидна.

Оценка производных инструментов по справедливой стоимости позволяет демонстрировать в отчетности их действенность и результативность в части снижения рисков.

Зачем необходимы стандарты по финансовым инструментам?
Финансовые инструменты составляют значительную часть активов и обязательств многих компаний, особенно работающих на финансовых рынках. Финансовые инструменты играют ключевую роль в обеспечении эффективного функционирования финансовых рынков. 

Финансовые инструменты, включая производные, могут выступать в качестве универсальных средств управления рисками, но и сами они могут нести высокие риски. В последние годы произошло немало «катастроф», связанных с производными и иными финансовыми инструментами. 

Данные стандарты требуют от компаний раскрывать в отчетности информацию о масштабах и последствиях использования ими финансовых инструментов.

На какие компании распространяются требования стандартов?
Данные стандарты применяются ко всем компаниям, составляющим отчетность в соответствии с МСФО.

На какие финансовые инструменты распространяется сфера применения стандартов?
Стандарты применяются в отношении всех финансовых инструментов, за исключением:

· подпадающих под действие других стандартов, регламентирующих частные случаи финансовых инструментов, таких как инвестиции в дочерние компании, ассоциированные компании и совместную деятельность, а также обязательства по вознаграждениям, выплачиваемым после окончания трудовой деятельности (пенсиям);

· договоров страхования и некоторых аналогичных договоров; 

· большинства твердых обязательств по предоставлению займов.
Стандарты также применяются к договорам купли-продажи нефинансовых объектов (таким как договоры по приобретению товаров), заключенным для целей ведения дилерской (коммерческой) деятельности. 

Основные требования МСФО (IAS) 32 

Отражение финансовых инструментов эмитентом: обязательство или капитал

МСФО (IAS) 32 оперирует определениями «обязательство» и «капитал», сформулированными в Принципах МСФО, что аналогично понятийному аппарату, используемому многими национальными органами, устанавливающими стандарты:

· Финансовый инструмент является обязательством, если представляет собой договорное обязательство о передаче денежных средств или иных финансовых активов. Финансовые затраты, связанные с обязательствами, отражаются как расход. 

· Финансовый инструмент является капиталом (долевым инструментом), если это любой договор, подтверждающий право на остаточную долю в активах компании, оставшихся после вычета всех ее обязательств. Выплаты капитала рассматриваются как распределение прибыли, а не как расходы.

Конвертируемая облигация, дающая держателю инструмента право выбора между получением денежных средств или получением акций, разделяется на два компонента: обязательство и капитал, и отражается как обычное долговое обязательство, размещенное с дисконтом и право на конвертацию, право на покупку акций, - компонент капитала. 

Далее приведены характеристики, которые необходимо рассмотреть при отнесении финансового инструмента к определенной категории, например:

· Если эмитент может (или будет вынужден) выкупить инструмент, его следует отнести к обязательствам; 

· Если выбор способа расчета по финансовому инструменту (денежными средствами или иным способом) зависит от ситуации, которая находится вне сферы контроля эмитента и держателя инструмента, то инструмент является обязательством, так как эмитент не обладает безусловным правом избежать погашения; и 

· Инструмент, который включает возможность для держателя инструмента вернуть права, присущие данному инструменту, эмитенту за денежные средства или другой финансовый инструмент, представляет собой обязательство.

Проценты, дивиденды, убытки и прибыль отражаются в отчете о прибылях и убытках в соответствии с классификацией финансового инструмента.

Не все инструменты можно отнести к долговым или долевым. Некоторые инструменты, например, комбинированные, содержат компоненты долгового и долевого инструментов.

Такие инструменты, как например, облигации, конвертируемые в обыкновенные акции в обязательном порядке или по выбору держателя, разделяются на обязательство и долевой инструмент.

Каждый компонент учитывается раздельно. Обязательство определяется, прежде всего, по справедливой стоимости потоков денежных средств за вычетом компонента долевого инструмента, остаток относится на капитал.

Наряду с обыкновенными долговыми инструментами, в обязательства включаются акции с обязательным их погашением (например, паи инвестиционных фондов, некоторые привилегированные акции, содержащие обязательство по выплате денежных средств). 

Зачет
Финансовый актив и финансовое обязательство могут быть взаимозачтены, а нетто-сальдо отражаться в бухгалтерском балансе только в тех случаях, если компания соблюдает следующие условия: 

· имеет на текущий момент право на зачет признанных сумм; и 

· намеревается либо выполнить расчет путем зачета встречных требований, либо одновременно реализовать актив и исполнить обязательство. 

К ситуациям, которые обычно не предполагают зачет, относятся: генеральные соглашения о взаимной компенсации требований и обязательств, когда отсутствует намерение о расчетах по результатам зачета, и когда активы резервируются в целях выполнения обязательств, но у компании остаются значительные обязательства. 

Основные требования МСФО (IAS) 39 

Оценка 

МСФО (IAS) 39 разделяет финансовые активы на четыре класса и финансовые обязательства на два класса следующим образом:

· финансовые активы и обязательства, включая все производные инструменты, не являющиеся инструментами хеджирования, оцениваемые по справедливой стоимости с отнесением изменений на прибыли и убытки (ОПУ) – признаются в момент их возникновения;

· кредиты и дебиторская задолженность, которые обычно отражаются по амортизируемой стоимости, как и большинство обязательств;

· инвестиции, удерживаемые до погашения, также учитываемые по амортизированной стоимости;

· все прочие финансовые активы, классифицируемые как имеющиеся в наличии для продажи и оцениваемые по справедливой стоимости, при этом вся прибыль и убытки от переоценки отражаются в составе капитала. При выбытии прибыль и убытки, ранее отраженные в капитале, относят в ОПУ.

Стандарт предусматривает также специальные правила для учета хеджирования, рассматриваемые в отдельном пособии. 

Другой аспект оценки касается обесценения – когда и как следует признавать убытки по активам, которые не учитываются по справедливой стоимости через ОПУ. Во всех случаях, по состоянию на каждую отчетную дату компании следует выявлять объективные признаки обесценения финансового актива или группы финансовых активов и, при их наличии, признавать обесценение в отчетности.
В отношении других аспектов МСФО 39 уточняет следующее:

· при обесценении следует учитывать только понесенные убытки, а не те, которые могут возникнуть в будущем;

· убытки от обесценения активов, имеющихся для продажи, вычитаются из капитала и признаются в ОПУ. Что касается долевых инструментов, то доказательствами их обесценения могут быть значительные неблагоприятные изменения положения эмитента на рынке или значительное или продолжительное снижение справедливой стоимости инвестиции. 

Справедливая стоимость – способ оценки, позволяющий отразить риск, присущий производным инструментам. Данную информацию, исключительно важно довести до сведения инвесторов, чтобы разъяснить характер связанных с ними прав и обязательств. Справедливая стоимость делает производные инструменты прозрачными, а возможные проблемы, связанные с инструментами, менее скрытыми.

Учет хеджирования

Операции хеджирования используются банками и компаниями для снижения существующих рыночных, процентных и валютных рисков, что предполагает использование фьючерсов, свопов и опционов. Эффективность стратегии хеджирования определяется не прибылью непосредственно от операции хеджирования, а тем, насколько эта прибыль компенсирует результаты операции с хеджируемой статьей. 

МФСО (IAS) 39 описывает три основных вида взаимоотношений, возникающих при хеджировании, а также порядок их отражения в отчетности:

· Хеджирование справедливой стоимости – это хеджирование риска изменений справедливой стоимости признанного в балансе актива или обязательства. Изменения справедливой стоимости инструмента хеджирования, первоначально отражаемые на счете капитала, переводятся в отчет о прибылях и убытках для компенсации результата по хеджируемой операции. 

· Хеджирование денежных потоков – это хеджирование риска возможных изменений потоков денежных средств, как правило, в инвалюте. Хеджирование согласовывает входящие и исходящие потоки денежных средств с целью минимизации валютного риска.
· Хеджирование чистых инвестиций в зарубежную деятельность следует учитывать так же, как хеджирование денежных потоков. Учет хеджирования позволяет компании избирательно отходить от традиционного порядка отражения в отчетности и регулировать финансовый результат. 

В целях регламентации порядка учета хеджирования были утверждены следующие принципы:

· Механизм хеджирования должен быть четко определен, исходя из предназначения операции, на основе документации (стратегия цели управления рисками, и т.д.). Оценка должна быть достаточно надежной, а операция хеджирования - высокоэффективной;

· В пределах эффективного хеджирования компенсируемые прибыли и убытки по хеджируемой статье и инструменту хеджирования признаются одновременно в ОПУ;

· Неэффективность операций хеджирования признается немедленно в отчете о прибылях и убытках;

· Хеджируемые статьи должны удовлетворять определениям активов и обязательств, признаваемых в бухгалтерском балансе.

Учет хеджирования, осуществляемого между компаниями группы, не допускается, так как внутригрупповые операции элиминируются при составлении консолидированной финансовой отчетности.

В тех случаях, когда операции хеджирования используются как средство выхода на рынок через внутригрупповой казначейский центр, МСФО (IAS) 39 дает специальные указания о том, что именно необходимо сделать для надлежащего учета хеджирования. 

Учет хеджирования подробно рассматривается в 4 части пособия по финансовым инструментам.

2. Сфера применения

Сфера применения стандартов чрезвычайно широка и охватывает все вопросы, отвечающие определению финансового инструмента, кроме тех случаев, когда указаны специальные исключения. 
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	Сфера применения только МСФО (IAS) 32
	Вне сферы применения

МСФО (IAS) 32 и МСФО (IAS) 39

	Долговые и долевые инструменты 
	
	Инвестиции в дочерние, ассоциированные компании и совместную деятельность 

	Кредиты и дебиторская задолженность
	
	Дебиторская задолженность по аренде 

(Примечание 1) 

	Собственные обязательства
	Собственный капитал
	Кредиторская задолженность по аренде 

(Примечание 1)

Сальдо по налогам 

Вознаграждения работникам

	Денежные средства и эквиваленты денежных средств
	
	

	Производные инструменты, например:

Процентные свопы;

Валютные форвардные контракты /свопы;

Покупка/продажа опционов 

Договоры о приобретении товаров (Примечание 2)

«Коллар» (т.е. договор, устанавливающий фиксированные максимум и минимум ставки процента)/ «кэп» (фиксированный максимум ставки процента)

Кредитные производные инструменты

Производные инструменты на собственные акции, которые погашаются денежными средствами или нетто-акциями
	Производные инструменты на собственные акции, погашение которых производится только путем передачи фиксированного количества акций или фиксированной суммы денежных средств
	Договоры о приобретении товаров для собственного использования 

Финансовые гарантии (Примечание 3)



	Производные инструменты дочерних компаний, ассоциированных компаний и совместных предприятий
	
	

	Встроенные производные инструменты
	
	

	Твердые обязательства о предоставлении займа, предназначенные для торговли (Примечание 3)
	
	Иные твердые обязательства о предоставлении кредита

	Финансовые гарантии (Примечание 4)
	
	Договоры страхования 

Производные инструменты, связанные с изменениями погодных условий 


Примечание 1 – Аренда: Дебиторская задолженность по аренде относится к сфере действия МСФО (IAS) 39 только в части прекращения признания и обесценения. Кредиторская задолженность по финансовой аренде подпадает под положения о прекращении признания. Любые производные инструменты, встроенные в договоры аренды, также включаются в сферу применения МСФО (IAS) 39. 

Примечание 2 – Договоры о приобретении товаров: Договоры купли-продажи нефинансовых объектов относятся к сфере действия МСФО (IAS) 32 и МСФО (IAS) 39 в том случае, если расчет по ним может совершаться денежными средствами или иными финансовыми активами, и они не являются договорами о приобретении товаров для собственного использования. Погашение обязательства по договору предполагает доставку соответствующего актива и его продажу в течение короткого периода времени с целью извлечения прибыли от краткосрочных колебаний цены.

Примечание 3 – Твердые обязательства: обязательства по ссуде не входят в сферу применения МСФО (IAS) 39, если окончательный расчет по ним не может быть осуществлен денежными средствами или некоторыми иными финансовыми инструментами, за исключением случаев, когда:

· они предназначены для торговли или создания активов, относящихся к классу ранее продававшихся компанией;
· компания принимает решение об их включении в сферу действия требований МСФО (IAS) 39. 

Примечание 4 – Финансовые гарантии: Финансовая гарантия - это контракт, в соответствии с которым эмитент должен произвести определяемые платежи для возмещения держателю убытка, понесенного им вследствие того, что указанный должник не совершил платеж в установленный срок в соответствии с первоначальными или измененными условиями долгового инструмента. 

Эмитент финансовой гарантии должен первоначально отразить в учете по справедливой стоимости (согласно МСФО (IAS) 39), впоследствии по большей из первоначально признанных сумм, за вычетом накопленной амортизации, признанной в соответствии с МСФО (IAS) 18, или суммой, определенной согласно МСФО (IAS) 37. 
Гарантии, основанные на базисной цене или индексе, являются производными инструментами, входящими в сферу применения МСФО (IAS) 39. 

3. Глоссарий

Амортизируемая стоимость - это стоимость, по которой финансовый актив или финансовое обязательство оцениваются при первоначальном признании, за вычетом выплат основной суммы, плюс или минус накопленная амортизация, рассчитываемая с применением метода эффективной ставки процента (т.е. разница между первоначальной стоимостью и стоимостью на момент погашения), минус частичное списание (осуществляемое напрямую или с использованием оценочного резерва) обесценения или безнадежной задолженности.
Встроенный производный инструмент – это компонент комбинированного (сложного) финансового инструмента, в состав которого входит как производный компонент, так и основной контракт, в результате чего некоторые денежные потоки сложного инструмента изменяются аналогично изменениям потоков по самостоятельному производному инструменту. 

Встроенный производный инструмент приводит к изменению некоторых или всех предусмотренных договором денежных потоков в соответствии с указанной ставкой процента, курсом ценной бумаги, ценой товара, валютным курсом, индексом цен или ставок, кредитным рейтингом или кредитным индексом или другой переменной. 
Производный инструмент, связанный с финансовым инструментом, но по договору способный передаваться независимо от этого инструмента, или имеющий другого контрагента, нежели по данному инструменту, является не встроенным производным инструментом, а отдельным финансовым инструментом.

Инвестиции, удерживаемые до погашения – это непроизводные финансовые активы с фиксированными или определяемыми выплатами и фиксированным сроком погашения, которые компания твердо намеревается и способна удерживать до погашения, за исключением активов, которые определяются компанией как предназначенные для торговли или активы, имеющиеся в наличии для продажи, или отвечают определению ссуд и дебиторской задолженности. 

Инструмент хеджирования: определенный производный инструмент, или непроизводный финансовый актив, или непроизводное финансовое обязательство, справедливая стоимость или потоки денежных средств по которым, как ожидается, компенсируют изменения справедливой стоимости или потоков денежных средств по определенной хеджируемой статье.

Непроизводный финансовый актив или непроизводное финансовое обязательство могут быть определены как инструменты хеджирования для целей учета хеджирования только в том случае, если они хеджируют риск изменений курса иностранной валюты. 

Капитал: любой контракт, который обеспечивает остаточную долю в активах компании после вычета всех обязательств. 

Ликвидация» категории: в том случае, когда компания продает или передает свои инвестиции, классифицированные как удерживаемые до погашения, на сумму, превышающую «незначительную величину», данная категория инструментов рассматривается как «ликвидированная» и компания обязана перевести все оставшиеся инвестиции этой категории в категорию имеющиеся в наличии для продажи. После этого запрещается классифицировать какие-либо активы как удерживаемые до погашения в течение последующих двух годовых отчетных периодов, пока не восстановится доверие к намерениям компании. 

Метод эффективной ставки процента – это метод расчета амортизируемой стоимости финансового актива или финансового обязательства и начисления процентного дохода или расходов на выплату процентов в течение определенного периода времени. 

Прекращение признания: списание финансового актива или финансового обязательства с бухгалтерского баланса. 

Прогнозируемая сделка: не оформленная обязательным для выполнения соглашением, но предполагаемая будущая операция.

Производный инструмент – это финансовый инструмент или иной договор, одновременно удовлетворяющий следующим характеристикам:

(i) его стоимость меняется в результате изменения определенной процентной ставки, котировки ценной бумаги, цены товара, обменного курса иностранной валюты, индекса цен или процентных ставок, кредитного рейтинга или индекса, другой переменной (иногда называемой «базисной»);

(ii) для его приобретения не требуются первоначальные инвестиции или необходимы первоначальные чистые инвестиции, которые меньше, чем потребовалась бы для приобретения других инструментов, которые, как ожидается, аналогичным образом зависят от изменений рыночных факторов; и

(iii)
 расчеты по нему осуществляется в будущем.
Справедливая стоимость - Справедливая стоимость представляет собой цену, которая была бы получена при продаже актива или уплачена при передаче обязательства в ходе обычной сделки между участниками рынка на дату оценки
(MСФО(IFRS)13)

Ссуды и дебиторская задолженность - это непроизводные финансовые активы с фиксированными или определяемыми платежами, не котирующиеся на активном рынке, за исключением:

(i) тех, которые компания намерена продать немедленно или в ближайшее время, и которые должны классифицироваться как предназначенные для торговли, и тех, которые после первоначального признания определяются компанией, как подлежащие отражению в учете по справедливой стоимости через прибыль или убыток;

(ii) тех, которые с момента первоначального признания компания отнесла к «имеющиеся в наличии для продажи»; или 

(iii) тех, по которым инвестор может не возместить значительную часть своих первоначальных инвестиций (кроме ситуаций снижения кредитного рейтинга), и которые должны классифицироваться как имеющиеся в наличии для продажи. 


Доля участия, приобретенная в пуле активов, не являющихся займами или дебиторской задолженностью (например, доля участия во взаимном фонде или аналогичном фонде), не является займом или дебиторской задолженностью. 

Твердое обязательство: обязательное для выполнения соглашение об обмене определенного количества ресурсов по определенной цене на определенную дату или даты в будущем. 

Типовая сделка покупки или продажи финансовых активов: договор купли-продажи финансового актива, предусматривающий передачу актива в течение срока, установленного нормативным актом или конвенцией, регламентирующими функционирование соответствующего рынка. 

Торговые финансовые активы и обязательства: финансовый актив или финансовое обязательство классифицируются как «активы, имеющиеся в наличии для продажи» в том случае, если они: 

(i) приобретены или были получены в целях продажи или обратного выкупа в ближайшее время;

(ii) представляют собой часть портфеля финансовых инструментов, которые управляются совместно и в отношении которых имеются доказательства фактического получения прибыли за последний краткосрочный период; либо

(iii) представляют собой производные инструменты (за исключением производных инструментов, которые определены и являются эффективным инструментом хеджирования).

Транзакционные затраты: дополнительные затраты, которые тесно связаны с приобретением или выбытием финансового актива или финансового обязательства. Затраты, тесно связанные с финансовым инструментом, – это те, которые бы не возникли, если бы компания не приобрела, эмитировала или использовала финансовый инструмент. 

Транзакционные затраты включают вознаграждения и комиссионные, выплачиваемые агентам, консультантам, брокерам и дилерам, сборы, устанавливаемые уполномоченными органами и биржами, а также налоги и сборы, которыми облагаются операции по передаче ценных бумаг. К транзакционным затратам не относятся премии или скидки по долговым ценным бумагам, финансовые затраты, внутренние административные затраты или затраты, связанные с владением ценными бумагами. 

Финансовая гарантия - это контракт, в соответствии с которым эмитент должен произвести определенные выплаты для возмещения держателю убытка, понесенного им вследствие того, что должник не осуществил платеж в установленный срок в соответствии с первоначальными или измененными условиями долгового инструмента.

Финансовое обязательство – это любое обязательство, которое представляет собой:
(1)
 договорную обязанность:

(i) предоставить другой компании денежные средства или иной финансовый активы; или 

(ii)  обменять с другой компанией финансовые активы или финансовые обязательства на потенциально невыгодных для себя условиях; или 


(2)
 контракт, расчет по которому будет или может быть произведен собственными долевыми инструментами компании, и который является:

(i) непроизводным инструментом, по которому компания поставляет или может быть обязана поставить переменное количество собственных долевых инструментов компании; или 


(ii) таким производным инструментом, расчет по которому будет или может быть произведен способом, отличным от обмена фиксированного количества собственных долевых инструментов компании на фиксированную сумму денежных средств или на иной финансовый актив. 

В связи с этим, в состав собственных долевых инструментов компании не включаются инструменты, которые представляют собой контракты на получение или передачу в будущем собственных долевых инструментов компании. 

Финансовые активы, имеющиеся в наличии для продажи: такие финансовые активы, которые определены как имеющиеся в наличии для продажи или которые не включены в (i) ссуды и дебиторскую задолженность, (ii) инвестиции, удерживаемые до погашения, или (iii) финансовые активы, учитываемые по справедливой стоимости с отражением ее изменения на счете прибылей и убытков. 

Финансовый актив - это любой актив, который представляет собой: 

(1)
 денежные средства;

(2) 
долевой инструмент другой компании;

(3) договорное право:

(i) на получение денежных средств или иных финансовых активов от другой компании, или 


(ii) 
на обмен финансовых активов или финансовых обязательств с другой компанией на потенциально выгодных для себя условиях; 

(4)
 контракт, расчет по которому будет или может быть произведен собственными долевыми инструментами компании и который представляет собой:

(i) непроизводный инструмент, по которому компания получит или может быть обязана получить переменное количество собственных долевых инструментов; или 


(ii) производный инструмент, расчет по которому будет или может быть произведен способом, отличным от обмена фиксированной суммы денежных средств или иных финансовых активов на фиксированное количество собственных долевых инструментов. 

К собственным долевым инструментам компании не относятся инструменты, которые являются договорами на получение или предоставление в будущем собственных долевых инструментов компании. 

Финансовый актив или финансовое обязательство, учитываемые по справедливой стоимости с отражением через ОПУ – должны удовлетворять одному из нижеприведенных условий:

(1) классифицированы как предназначенные для торговли;

Финансовый актив или финансовое обязательство классифицируется как имеющиеся в наличии для продажи, если:

(i) они приобретены или понесены расходы в основном с целью продажи или перепродажи в ближайшем будущем;

(ii) они составляют часть портфеля определенных финансовых инструментов, которыми управляют совместно, и в отношении которых есть фактические доказательства получения прибыли в краткосрочном периоде; или

(iii) они являются производными инструментами (за исключением производного инструмента, который является договором по финансовой гарантии, или предназначенным для эффективного хеджирования инструментом). 

(2) после первоначального признания переоценивается по справедливой стоимости с отражением через ОПУ. 

Компания может применить эту оценку только тогда, когда это позволит получить более существенную информацию по следующим причинам:

(i) она устраняет или значительно сокращает расхождение оценки, или признания (иногда это называется «бухгалтерское несоответствие»), которая возникла бы в результате оценки активов или обязательств или признания прибыли и убытков по ним на разной основе; или 

(ii) управление группой финансовых активов, финансовых обязательств, или совместное управление группой финансовых активов и обязательств, а также их финансовые результаты оцениваются на основе справедливой стоимости в соответствии с документированной политикой управления рисками или инвестиционной стратегией, и информация по группе предоставляется внутри компании на указанной основе ключевому управленческому персоналу компании (МСФО (IAS) 24 «Раскрытие информации о связанных сторонах»), например, совету директоров компании или генеральному директору. 

(iii) Компания может также отражать весь гибридный (комбинированный) инструмент как финансовый актив или финансовое обязательство по справедливой стоимости через отчет о прибылях и убытках, если в контракте содержится один или два встроенных инструмента, если только:

(а) встроенный(-е) производный(-е) инструмент(-ы) не оказывает(-ют) существенного воздействия на изменение потоков денежных средств, которые в ином случае были бы обусловлены в соответствии с контрактом;

(б) совершенно очевидно при проведении небольшого анализа, или без проведения анализа, в ходе первоначального рассмотрения аналогичного гибридного (комбинированного) инструмента, что запрещается отделение встроенного(-ых) производного(-ых) инструмента(-ов), например, возможность досрочного погашения, встроенная в ссуду, позволяющая держателю досрочно погасить ссуду приблизительно по амортизационной стоимости.

Финансовый инструмент - это любой договор, в результате которого одновременно возникает финансовый актив у одной компании и финансовое обязательство или долевой инструмент - у другой. 

Хеджирование денежного потока – это хеджирование убытков от колебаний денежных потоков, которые связаны с конкретным риском в отношении актива, обязательства или операции, совершение которой прогнозируется как высоко вероятное и может повлиять на прибыль.

Хеджирование справедливой стоимости - это хеджирование убытков от изменения справедливой стоимости признанного актива, или обязательства, или непризнанного твердого обязательства, или определенной части такого актива, обязательства или твердого обязательства, которое связано с конкретным риском и может повлиять на прибыль. 

Хеджируемой статьей может выступать признанный в балансе актив или обязательство, непризнанное твердое обязательство, прогнозируемая с высокой степенью вероятности будущая сделка, или чистые инвестиции в зарубежную деятельность, которые подвергают компанию риску изменений справедливой стоимости или денежных потоков и которые определяются как хеджируемые. 

Чистые инвестиции в зарубежную деятельность (компанию) - это величина принадлежащей компании доли в чистых активах такой деятельности (компании). 

Эффективная ставка процента – это ставка, используемая для точного дисконтирования ожидаемых будущих выплат или поступлений денежных средств вплоть до наступления срока погашения по данному финансовому инструменту либо, когда это уместно, в течение более короткого интервала времени, для расчета чистой балансовой стоимости финансового актива или финансового обязательства. 

В расчете эффективной ставки процента организация должна определять потоки денежных средств с учетом договорных условий финансового инструмента (например, предварительной оплаты, опциона колл и аналогичных опционов), не принимая во внимание будущие кредитные убытки.

При расчете учитываются все выплаченное или полученное вознаграждение, транзакционные затраты, а также все иные надбавки или скидки. Предполагается, что потоки денежных средств и ожидаемый «жизненный цикл» аналогичных финансовых инструментов могут быть оценены достаточно достоверно. 

В иных случаях компания должна принимать в расчет контрактные денежные потоки в течение полного жизненного цикла финансового инструмента (или группы финансовых инструментов). 

Эффективность хеджирования - это степень, в которой изменения справедливой стоимости или потоков денежных средств по хеджируемой статье компенсируются изменениями справедливой стоимости или потоков денежных средств по инструменту хеджирования. 

4. Прекращение признания финансовых инструментов

Прекращение признания означает списание актива или обязательства с бухгалтерского баланса. 

Обстоятельства прекращения признания большинства банковских транзакций достаточно традиционны. Либо актив продан, либо выплачивается обязательство, и банк более не имеет ни заинтересованности, ни рисков, связанных с данным активом или обязательством. 

Данное учебное пособие рассматривает вопросы отражения в отчетности транзакций, при которых банк не освобождается полностью от всех рисков и выгод по активам или обязательствам при их продаже. 

Использование финансовых активов для привлечения денежных средств по соглашениям об обратной покупке (договоры РЕПО) может служить примером активов, которые проданы, но прекращение их признания не происходит, поскольку банк заключает договор на обратную покупку этих же активов в будущем.

	ПРИМЕР – Договор РЕПО (соглашение об обратной покупке)

Банк «Тамара» продает банку «Светлана» несколько не котирующихся на бирже облигаций по соглашению об обратной покупке этих же облигаций через три месяца по фиксированной цене плюс финансовые доходы от предоставления кредита.

Банк «Тамара» продолжает признавать проданные облигации в бухгалтерском балансе, и учитывает полученный кредит как финансовое обязательство. 

Транзакция учитывается как обеспеченный кредит. Данный переход прав не дает оснований для прекращения признания, поскольку при данной транзакции не происходит ни передачи рисков, ни передачи выгод. 


Обратная покупка происходит по более высокой цене, чем продажа. Разница представляет собой финансовые затраты банка по полученному кредиту. 

С 1988 года международные банки (и многие национальные банки) обязаны обеспечивать минимальную величину капитала, соответствующего масштабу их деятельности. При увеличении объемов деятельности должна возрастать и величина капитала. Поэтому многие банки предпочли избавиться от непродуктивных активов и обязательств, продав их другим компаниям. 

В некоторых случаях были переданы все соответствующие выгоды и обязательства банков. Таким образом, прекращение признания было корректным. В результате иных операций у банков сохранились фактические или потенциальные обязательства (или права), которые оказались сокрытыми от пользователей финансовой отчетности. В соответствии с МСФО признание статьи отчетности не должно прекращаться до тех пор, пока банки не урегулируют все соответствующие статье выгоды и риски.

Компания обязана прекратить признание финансового актива или части финансового актива, когда она утрачивает контроль над правами по контракту, связанному с финансовым активом. 

Это имеет место в том случае, если указанные права реализуются, прекращается их действие или компания отказывается от своих прав или передает их третьей стороне, например в результате продажи. 

Определение того, действительно ли компания утратила контроль над финансовым активом, зависит от позиции компании и от позиции получающей стороны. Если положение какой-либо из сторон свидетельствует о том, что передающая сторона сохранила контроль, то такая передающая сторона не должна списывать актив со своего бухгалтерского баланса. 

4.1. Обзор

Основные вопросы

· Признание финансового актива (или части финансового актива) прекращается в случае, если:

· истекают права на получение потоков денежных средств от данного актива;

· передаются права на получение потоков денежных средств от данного актива и в значительной степени все риски и выгоды, связанные с правом собственности на актив;

· принимается обязательство по передаче потоков денежных средств, и передаются в значительной степени все риски и выгоды, связанные с активом; 

· не передаются и не сохраняются в значительной степени все риски и выгоды, но передается контроль над данным активом. 

· В том случае, когда компания сохраняет контроль над активом, но не сохраняет или не передает в значительной степени все риски и выгоды, то актив признается в той части, в какой компания сохраняет подверженность рискам и выгодам от актива (продолжает в нем участвовать). 

· Финансовое обязательство списывается с бухгалтерского баланса только в том случае, когда оно перестает существовать, т.е. когда обязательство, указанное в договоре: погашено, аннулировано или прекращено. 

Транзакция учитывается как заем, обеспеченный залогом, если передача актива не удовлетворяет условиям прекращения признания актива. 

МСФО (IAS) 39 устанавливает критерии для прекращения признания финансовых активов и обязательств, а также порядка их последующего учета.

4.2. Прекращение признания финансовых активов

Компания прекращает признание финансового актива только тогда, когда:

1. истекают контрактные права требования на потоки денежных средств от финансового актива; или 

2. компания передает финансовый актив, и эта передача удовлетворяет критериям прекращения признания. 

МСФО (IAS) 39 предусматривает прекращение признания части крупного финансового актива, только если эта часть относится к: 

(i) потоку денежных средств, специально выделенному из финансового актива; или 

(ii) пропорциональной доле потока денежных средств от финансового актива; или 

(iii) пропорциональной доле потоков денежных средств, специально выделенных из финансового актива.

Во всех других случаях на предмет прекращения признания финансовый актив должен рассматриваться целиком. 

Считается, что компания передала финансовый актив только если она:

1. передала права по договору на получение потоков денежных средств от финансового актива, или 

2. сохранила право по договору на получение потоков денежных средств от финансового актива, но приняла контрактное обязательство выплачивать потоки денежных средств одному или нескольким получателям. 

Агентские сделки

Банк может осуществлять от имени клиента сделки по продаже активов, а затем получению за них денежных средств. В данном случае банк выполняет функции агента. Банк должен рассмотреть вопрос возможности прекращения признания актива. 

Когда банк сохраняет по договору право получать потоки денежных средств от финансового актива («базисного актива»), и принимает на себя контрактное обязательство выплачивать эти потоки денежных средств одному или нескольким компаниям («получателям»), банк учитывает операцию как передачу финансового актива, только если выполняются три нижеперечисленных условия: 

1. Банк не имеет обязательств выплачивать суммы получателям, если только сам он не получит эти суммы. 

(Краткосрочные авансовые платежи, осуществляемые банком, с правом полного возмещения выданных сумм, плюс накопленные проценты по рыночным ставкам не нарушают этого положения).

2. Банку запрещено продавать или закладывать актив, за исключением передачи ценных бумаг потенциальным покупателям в обмен на обязательство уплатить по ним денежные средства. 

3. Банк обязан перевести любые потоки денежных средств, которые получит от имени получателей, без существенных задержек. 

Также банк не имеет права реинвестировать такие потоки денежных средств, за исключением инвестиций в денежные средства или эквиваленты денежных средств (см. МСФО (IAS) 7) в течение расчётного периода, а также процентов, заработанных на подобных инвестициях, которые передаются потенциальным покупателям. 

Если компания передала финансовый актив, необходимо оценить, переданы ли все риски и выгоды, связанные с правом собственности на переданный актив. 

Если же компания сохраняет за собой контроль, она должна продолжить признавать переданный финансовый актив в той степени, в которой она продолжает в нем участвовать.
Если компания передала, в основном, все такие риски и выгоды, то она прекращает признание переданного актива. 

Если компания ни передала, ни сохранила за собой практически все риски и выгоды по переданному активу, следует оценить, сохранила ли она контроль над переданным активом.

Если компания сохраняет контроль над переданным активом, то она продолжает признавать переданный актив в той степени, в какой она продолжает его контролировать. Если компания не имеет контроля, то она прекращает признание переданного актива. 

Проблемы возникают, когда финансовые активы и обязательства передаются другим сторонам, но часть потоков денежных средств продолжает поступать в банк. Если банк передает финансовый актив, но оставляет за собой право на получение процентов, то банк должен продолжить учитывать актив в части процентных доходов.

Передача рисков и выгод оценивается путем сравнения риска, которому подвержена компания, до и после передачи, с изменениями сумм и сроков чистых денежных потоков, связанных с переданным активом. 

Расчет и сравнение происходит с использованием в качестве учётной ставки соответствующей текущей рыночной процентной ставки. Учитываются все высоко вероятные изменения в чистых потоках денежных средств, причем большее значение придается тем результатам, которые произойдут с наибольшей степенью вероятности. 

Компания сохраняет значительную часть рисков и выгод, если в результате передачи существенно не меняется величина дисконтированной стоимости будущих денежных потоков от финансового актива.

	ПРИМЕР – отсутствие значительных изменений потоков денежных средств в результате продажи

Компания продала финансовый актив в соответствии с договором, по которому она обязана выкупить его обратно по фиксированной цене или цене продажи плюс компенсация кредитора.


Компания передала значительную часть рисков и выгод, если ее зависимость от изменения дисконтированной стоимости будущих чистых денежных потоков от финансового актива несущественна. 

	ПРИМЕР – подверженность изменениям дисконтированной стоимости будущих чистых денежных потоков несущественна 

Компания продала финансовый актив с обязательным условием выкупить его обратно по справедливой стоимости, или передала пропорциональную долю потоков денежных средств от финансового актива в сделке (например, субординированный займ).


Часто относительно легко оценить необходимость прекращения признания финансового актива. Например, когда производитель получает от клиента плату за товар, то он более не имеет никаких прав ни на какие дополнительные суммы денежных средств и дебиторская задолженность должна быть списана с бухгалтерского баланса. 

Однако, если компания продает портфель дебиторской задолженности или ипотечных облигаций для получения финансовых ресурсов, то уже не столь очевидно, следует ли прекратить признание указанных финансовых активов. Примерами таких соглашений могут быть факторинг дебиторской задолженности и схемы секьюритизации.

ПРИМЕРЫ – продажи дебиторской задолженности

1. Вы продаете дебиторскую задолженность банку в обмен на незамедлительное предоставление финансовых ресурсов. В том случае, если клиент не погашает долг, то вы обязаны перечислить банку соответствующую сумму денежных средств для покрытия его убытков. В связи с тем, что вы продолжаете сохранять риски и выгоды от дебиторской задолженности, то ее признание не может быть прекращено. 

2. Вы продаете дебиторскую задолженность компании, занимающейся взысканием долгов, в обмен на незамедлительное предоставление финансовых ресурсов. В том случае, когда клиент не погашает долг, то вы не имеете обязательств перед указанной компанией. Вы не сохраняете риски и выгоды от дебиторской задолженности, следовательно, ваше участие в ней прекращено, и признание задолженности может быть прекращено. 

 3. Вы продаете дебиторскую задолженность компании, занимающейся взысканием долгов, в обмен на незамедлительное предоставление финансовых ресурсов. В том случае, если клиент не погашает долг, то вы принимаете определенные обязательства перед данной компанией, которые ограничены 10% от общей суммы проданной дебиторской задолженности. Ваше участие в активе ограниченно, и признание 90% дебиторской задолженности может быть прекращено. Признание оставшихся 10% должно продолжаться до тех пор, пока деньги от клиента не будут получены в полном объеме. 

ПРИМЕРЫ – признание продаж по беспроцентным кредитам

Проблема

Выручка должна оцениваться по справедливой стоимости полученного или причитающегося вознаграждения. 

Каким образом компания должна признавать выручку по продаже товаров по беспроцентному кредиту? 

История вопроса

Компания А занимается розничной торговлей и в рамках своей маркетинговой стратегии предлагает беспроцентный кредит клиентам. 

Юридическая форма транзакции такова, что компания А продает товары клиенту за 100 единиц, и одновременно клиент подписывает финансовое соглашение с финансовой компанией. В результате данного соглашения финансовая компания урегулирует счет клиента с компанией А, и получает 100 единиц от клиента в течение двух лет. 

Условия финансового соглашения предусматривают получение компанией А 82 единиц от финансовой компании. Финансовая компания получает 100 единиц от клиента в течение двух лет. Компания А больше не получает никаких сумм ни от клиента, ни от финансовой компании. 

Финансовая компания не обращается к компании А ни в случае неплатежа, ни в случае его задержки со стороны клиента. 

Какую сумму выручки должно признать компания А и когда? 

Решение

Компания А получит от продажи 82 единицы от финансовой компании на дату продажи или чуть позже. Таким образом, компания А должна признать выручку в размере 82. 

Компания А должна прекратить признание дебиторской задолженности в размере 82 по получении вознаграждения от финансовой компании. 

Финансовая компания не обращается к компании А ни в случае неплатежа, ни в случае его задержки со стороны клиента. 

При условии, что все прочие условия соглашения подтверждают вывод, что компания А передала, в основном, все риски и выгоды владельца по дебиторской задолженности финансовой компании, то прекращение признания является закономерным.

Сохранение компанией контроля над переданным активом часто зависит от возможности получающей стороны продать актив. Если получающая сторона имеет практическую возможность продать актив несвязанной третьей стороне и может исполнить это право в одностороннем порядке без дополнительных ограничений, то компания не сохраняет контроль. Во всех других случаях компания сохраняет контроль. 

На блок-схеме представлены критерии прекращения признания в соответствии с МСФО (IAS) 39. По каждому этапу блок-схемы далее приводятся подробные комментарии. 



	Этап 1
	В целях прекращения признания «плохих» активов используются компании (трасты, партнерства и т. д.), которые были специально созданы для передачи им таких активов. Передача активов такой компании может квалифицироваться как легитимная продажа. Однако если сторона, передающая актив, контролирует сторону, получающую актив, то передающей и получающей сторонам необходимо составлять консолидированную отчетность. 

Следовательно, принципы, регламентирующие прекращение признания, должны применяться на консолидированном уровне. 

Компании сначала следует консолидировать все дочерние компании и компании специального назначения, и только затем применять принципы прекращения признания к отчетности группы. 

	Проведите консолидацию всех дочерних компаний (включая компании специального назначения)
	

	
	


ПРИМЕР - Компании специального назначения

Ваша компания намеревается списать с баланса дебиторскую задолженность. Вы создаете компанию (компанию специального назначения), которая получает в банке заем, обеспеченный дебиторской задолженностью, которую вы продали указанной структуре. Созданная структура передает вашей компании деньги в обмен на дебиторскую задолженность. В том случае, если вы контролируете компанию специального назначения, то следует провести консолидацию; при этом и дебиторская задолженность, и банковский заем будут отражены в консолидированном бухгалтерском балансе. 

	Этап 2
	Следующий этап предусматривает идентификацию активов (или части активов), в отношении которых следует провести тестирование на прекращение признания. 

Тестированию могут быть подвергнуты:

· актив в целом;

· пропорциональная доля денежных потоков, связанных с активом (например, продажа 10% всех денежных потоков по основной сумме и процентам);

· специально идентифицированные денежные потоки, связанные с активом (например, продажа только одних процентов); или 

· пропорциональная доля специально идентифицированных потоков денежных средств, связанных с активом (например, продажа 10% части потока процентов). 

	Определите, следует ли применять блок-схему к части или ко всему активу (или группе аналогичных активов) 
	

	
	


ПРИМЕР – отделение процентов 

Вы покупаете 8% облигацию за $100 000 (основная сумма, капитал). Вы продаете права на получение процентных платежей (отдельно проценты), но сохраняете права на получение основной суммы по облигации, которая будет выплачена вам при наступлении срока погашения. 

	Этап 3
	В том случае, когда права на денежный поток, связанный с финансовым активом (или частью актива), теряют силу или происходит отказ от предусмотренных договором прав, признание финансового актива следует прекратить. 

Это имеет место тогда, когда дебитор погашает свое обязательство путем соответствующей выплаты держателю финансового актива, или в случае прекращения обязательств дебитора перед держателем (например, когда истекает срок исполнения опциона). 

	Истекли ли права на получение денежных потоков, связанных с активом? 
	


	Этап 4

Был ли актив передан? 
	Операция представляет собой передачу в том случае, если компания передает свои права по контракту на получение денежных потоков третьей стороне или когда она сохраняет права по данному договору, но принимает на себя договорное обязательство передать такие денежные потоки другой стороне. 


ПРИМЕР – передача денежных потоков другой компании 

Вы продаете свою дебиторскую задолженность компании, занимающейся взысканием долгов. Вы не несете никаких дополнительных обязательств (в том случае, если ваши клиенты не погасили долг). Любые денежные средства, полученные вами в связи с этими долгами, вы перечисляете вышеуказанной компании, занимающейся взысканием долгов.

	Тест 1
	Некоторые операции совершенно очевидно предполагают передачу прав другой стороне. Например, компания, продавшая финансовый актив (например, облигации), передала свои права на получение денежных потоков, связанных с активом. Данную операцию следует проанализировать на этапе 5 с целью выяснения ее соответствия критериям прекращения признания. 

	Передала ли компания свои права на получение денежных потоков, связанных с активом? 
	


	Тест 2
	Компания, сохранившая свои права по договору на получение денежных потоков, связанных с финансовым активом, тем не менее, может принять на себя контрактное обязательство по передаче денежных потоков одной или более компаниям (в рамках соответствующего специального соглашения). Например, если передающая сторона представляет собой компанию специального назначения или траст и передает инвесторам проценты, полученные от находящихся в ее собственности базисных финансовых активов, в то же время, продолжая обслуживать указанные финансовые активы (передающая сторона продолжает владеть базисным активом). 

Если выполняются нижеуказанные условия, то компания на Этапе 5 должна провести тест на прекращение признания с целью определения, отвечает ли операция критериям прекращения признания:

· Компания не имеет обязательства по выплате денежных средств получающей стороне до тех пор, пока она не получает эквивалентную сумму потоков денежных средств, связанных с переданным активом.

· Компании запрещается продавать или закладывать первоначальный актив (за исключением передачи в качестве обеспечения). 

· Компания обязана передавать получающей стороне какие-либо потоки денежных средств без задержки при условии соблюдения определенных инвестиционных ограничений.

Если условия не выполняются, то финансовые активы продолжают отражаться в отчетности.



	Приняла ли компания обязательство по дальнейшей выплате денежных средств, связанных с активом? 


	

	
	


ПРИМЕР - Компании специального назначения, осуществляющие операции с ценными бумагами

Ваша компания желает списать с баланса дебиторскую задолженность. Вы создаете специальную компанию, выпускающую облигации, обеспеченные дебиторской задолженностью, которую вы ей продаете. В обмен на дебиторскую задолженность, данная компания специального назначения передает денежные средства. Проценты и основная сумма по облигациям выплачиваются за счет поступлений от клиентов. 

	ЭТАП 5

Проведите тесты на прекращение признания 
	


	Тест 1
	Если компания передает практически все риски и выгоды, связанные с находящимся в ее собственности активом (например, при безусловной продаже финансового актива), то компания прекращает признание данного актива. 

Передача рисков и выгод оценивается исходя из того, как изменилось положение компании с момента до передачи актива и после него, в связи с изменением объема и графика денежных потоков. 

Часто и без проведения расчетов очевидно, совершила ли компания передачу в значительной степени всех рисков и выгод. В том случае, если осуществлена передача значительной части всех рисков и выгод, признание актива прекращается. 

Если компания не передала значительной части всех рисков и выгод, то должен быть проведен Тест 2. 



	Передала ли компания практически все риски и выгоды? 


	

	
	

	Тест 2
	Если компания сохраняет значительную часть всех рисков и выгод, связанных с находящимся в ее собственности активом, то компания продолжает признание данного актива. 

Если положение компании в результате передачи ею финансового актива существенно не изменилось, и она сохранила в значительной степени все риски и выгоды, связанные с правом собственности на актив, ей не следует прекращать признание данного актива. 

Например, ей не следует прекращать признание актива при продаже с последующим выкупом, когда цена выкупа устанавливается на уровне цены продажи плюс доход заимодавца или когда продажа финансового актива сопровождается свопом, предусматривающим передачу рисков и выгод в полном объеме обратно первоначально передающей стороне. 

Если компания не сохранила значительную часть всех рисков и выгод, должен быть проведен тест 3. 

	Сохранила ли компания практически все риски и выгоды? 
	

	
	


В приведенных ниже примерах ОПУ означает Отчет о прибылях и убытках, а ББ - бухгалтерский баланс.

	ПРИМЕР- продажа с условием обратного выкупа 

В целях получения некоторой суммы денег компания продает брокеру акции на $50 млн. с обещанием выкупить их через 6 месяцев за $52 млн. Это - соглашение о продаже и обратном выкупе. В экономическом смысле данная сделка представляет собой то же самое, что и кредит (заем), обеспеченный залогом. Признание актива не следует прекращать, а полученные от брокера денежные средства следует учесть как заем. 

	
	ОПУ/ББ
	Дт
	Кт

	Денежные средства 
	ББ
	50
	

	Заем - обеспеченный 
	ББ
	
	50

	Продажа и выкуп (= заем)

	Финансовые затраты 
	ОПУ
	2
	

	Выплачиваемые проценты 
	ББ
	
	2

	Начисленные проценты 


	Тест 3
	Если компания не передает и не сохраняет практически все риски и выгоды, связанные с правом собственности на актив, то компания должна определить, сохранила ли она контроль над активом. Контроль выражается в способности продать актив. Получающая сторона обладает такой способностью в том случае, если она может продать актив целиком в одностороннем порядке какой-либо несвязанной третьей стороне, без необходимости установления каких-либо дополнительных ограничений в отношении передачи актива. 

Решающий момент состоит в том, что именно получающая сторона способна реально сделать, а не то, какие контрактные права у нее имеются. Получающая сторона имеет реализуемую на практике способность продать актив, если он обращается на активном рынке, так как получающая сторона могла бы приобрести актив на рынке, если бы ей было необходимо возвратить данный актив передающей стороне. 

Если актив, на который распространяются условия опциона колл, может быть легко получен получающей стороной на рынке, то считается, что передающая сторона контроль утратила, несмотря на то, что она сохранила некоторые риски и выгоды, связанные с данным активом. 

Если компания утратила контроль над активом, его признание следует прекратить. 

Если же компания сохранила контроль, то она продолжает признание данного актива в той степени, в какой продолжается участие в активе. 

	Сохранила ли компания контроль над активом?


	

	
	


Переводы, которые дают право на прекращение признания. 

При прекращении признания финансового актива в целом, разница между:

1. балансовой стоимостью и 

2. суммой:

(i) полученной компенсации (включая любой приобретенный новый актив за вычетом любых новых принятых обязательств) и 

(ii) любой накопленной прибыли или убытка, которые были признаны напрямую в капитале,

должны учитываться в отчете о прибылях и убытках. 

Если компания передает финансовый актив и прекращает его признание, однако оставляет за собой право обслуживать данный финансовый актив за вознаграждение, то должно учитываться либо обслуживание актива, либо обслуживание обязательства по данному соглашению об обслуживании. 

Если ожидается, что причитающееся вознаграждение не компенсирует в должной мере всю деятельность по обслуживанию (т.е. принесет убыток), то выполнение обязательства по обслуживанию должно учитываться по справедливой стоимости (себестоимости). 

Этот же метод будет применяться в случае отсутствия вознаграждения. 

Если ожидается, что полученное вознаграждение будет превышать затраты на обслуживание (т.е. принесет прибыль), обслуживаемый актив должен учитываться по стоимости, определенной на основе распределения балансовой стоимости большего финансового актива. 

	ПРИМЕРЫ – переводы, которые дают право на прекращение признания – купоны с фиксированной процентной ставкой и вознаграждение за услуги

Компания может сохранить право на часть процентных платежей по переданным активам в качестве компенсации за обслуживание этих активов (вознаграждение за услуги, например, за получение наличных средств от клиентов). Часть процентных платежей (вознаграждение за услуги), от которых компания откажется после завершения или трансфера договора об обслуживании, относятся на обслуживаемый актив или обязательство по обслуживанию.

Часть процентных платежей, от которых компания не откажется, представляет собой причитающиеся купоны с фиксированной процентной ставкой. Например, если компания не откажется от процентов после завершения или трансфера договора об обслуживании, весь процентный спред будет представлять собой купоны с фиксированной процентной ставкой. Это произойдет, если компания продаст сумму основного долга, но удержит процентные доходы от актива. 

Справедливая стоимость обслуживаемого актива и купоны с фиксированной процентной ставкой к получению используются для распределения балансовой стоимости дебиторской задолженности между частью актива, признание которой прекращается, и частью, которая продолжает признаваться. 


Если учет финансового актива полностью прекращается, но в результате перевода появляется: 

- новый финансовый актив,

- новое финансовое обязательство или 

- обязательство по обслуживанию, 

то компания должна учитывать новый актив или обязательство по справедливой стоимости. 

Если переданный актив является частью большего финансового актива, 

	ПРИМЕРЫ – переданный актив является частью большего финансового актива

1. Компания переводит потоки денежных средств по процентному доходу, которые являются частью долгового инструмента.

2. Часть портфеля облигаций продана. 


и часть перевода дает право на прекращение признания актива целиком, предыдущая балансовая стоимость большего финансового актива будет распределяться между: 

- частью, которая продолжает признаваться и 

- частью, признание которой прекращается, 

на основе относительной справедливой стоимости этих частей на дату перевода. 

С этой целью сохраненный обслуживаемый актив должен учитываться как та часть, которая продолжает признаваться. 

Разница между: 

1. балансовой стоимостью, отнесенной на часть, признание которой прекратилось и 

2. суммой

(i) вознаграждения, полученного за часть, признание которой прекратилось (включая любой новый приобретенный актив за минусом любых новых принятых обязательств) и 

(ii) любых совокупных прибылей или убытков, которые признаются напрямую в капитале, 

должна признаваться в отчете о прибылях и убытках. 

Совокупные прибыль или убыток, признанные в капитале, распределяются между: 

- частью, которую продолжают признавать и 

- частью, признание которой прекратилось, 

на основе относительной справедливой стоимости этих частей. 

Когда компания распределяет предыдущую балансовую стоимость большего финансового актива между частью, которую продолжает признавать, и частью, признание которой прекратилось, то необходимо определить справедливую стоимость части, которую продолжают признавать.

Текущие цены реальных сделок дают наилучшую оценку справедливой стоимости. 

Когда нет зарегистрированных или текущих рыночных цен, наилучшая оценка справедливой стоимости той части, которую продолжают признавать, представляет собой разницу между: 

- справедливой стоимостью большего финансового актива в целом и 

- вознаграждением, полученным от покупателя за часть, признание которой прекратилось. 

	ПРИМЕРЫ – перевод практически всех рисков и выгод от владения

1. безусловная продажа финансового актива

2. продажа финансового актива вместе с опционом обратной покупки финансового актива по справедливой стоимости на дату обратной покупки, и 

3. продажа финансового актива вместе с опционом «пут» (покупка) или «колл» (продажа) «глубоко вне денег», т.е. вероятность реализации которых крайне низка (и маловероятно, что цена актива станет выше текущей рыночной цены до окончания срока его действия). 


Переводы, которые не дают право прекратить признание
Если передача актива не приводит к прекращению его признания ввиду того, что компания сохранила за собой значительную часть всех рисков и выгод, связанных с владением переданным активом, она должна и дальше признавать переданный актив в полном объеме, равно как и финансовое обязательство в отношении полученного возмещения. 
	ПРИМЕР – перевод не приводит к прекращению признания гарантия

Если гарантия, представленная компанией по переданному активу, не позволяет прекратить признание переданного актива, то этот актив продолжают признавать целиком, а полученное вознаграждение учитывается как обязательство. 


В последующие периоды компания должна признать любые доходы по переданному активу и любые расходы по возникшему финансовому обязательству. 

	ПРИМЕРЫ – сохранение, в основном, всех рисков и выгод от владения: 

1. продажа с условием обратного выкупа, где цена обратного выкупа – это фиксированная цена или цена продажи плюс компенсация кредитора;

2. займ ценных бумаг (займ финансовых инструментов);

3. продажа финансового актива вместе со свопом совокупного дохода, который переводит подверженность рыночному риску обратно на компанию – продавца;

4. продажа финансового актива вместе с опционом пут или колл, цена которого значительно ниже текущей рыночной цены финансового инструмента, лежащего в его основе (и маловероятно, что его цена станет выше текущей рыночной цены до окончания срока действия), и 

5. продажа краткосрочной дебиторской задолженности, когда компания гарантирует получающей стороне компенсацию за потери по активу, которые могут произойти. 


Сохранение контроля над переданными активами

Если компания ни передает, и ни сохраняет практически все риски и выгоды, связанные с владением активом, и сохраняет контроль над активом, то компания продолжает признавать актив в пределах сохранения своего контроля над этим активом. 

Степень контроля компании над передаваемым активом – это степень, в которой она подвержена риску изменения стоимости актива. 

	ПРИМЕРЫ – степень подверженности риску изменения стоимости актива

1. Когда сохранение контроля приобретает форму авалирования переданного актива, то степень сохранения контроля представляет собой величину, меньшую из:

(i) суммы актива и 

(ii) максимальной суммы полученного вознаграждения, которую можно потребовать к возмещению («гарантийная сумма»).

2. когда сохранение контроля приобретает форму проданного или купленного опциона (или и того и другого) на переданный актив, то степень сохранения контроля – это сумма актива, который компания может выкупить. 

Однако, в случае проданного опциона пут или колл по активу, оцениваемому по справедливой стоимости, степень сохранения контроля ограничивается меньшей суммой из: 

- справедливой стоимости актива и 

- цены реализации опциона - осуществление права на покупку-продажу

3. когда сохранение контроля приобретает форму опциона с расчетами денежными средствами или аналогичного условия в отношении передаваемого актива, степень продолжающегося участи оценивается таким же образом, как и в случае с опционами с неденежными расчетами, как это описано в п.(2) выше.


Когда компания продолжает признавать актив соразмерно степени своего продолжающегося участия в нем, оно признает и сопутствующее обязательство. При том, что настоящим Стандартом предусмотрены и другие требования к оценке, переданный актив и сопутствующее обязательство оцениваются на основе прав и обязательств, которые сохранила за собой компания, передавшая актив. Сопутствующее обязательство оценивается таким образом, чтобы чистая балансовая стоимость переданного актива и соответствующего обязательства:
1. представляла собой амортизированную стоимость прав и обязательств, удерживаемых компанией, если переданный актив оценивается по амортизированной стоимости; или 

2. было бы равно справедливой стоимости прав и обязательств, удерживаемых компанией при их оценке на отдельной основе, если переданный актив оценивается по справедливой стоимости. 

	ПРИМЕР – гарантия выплаты за понесенные убытки

Если гарантия, предоставленная компанией по оплате убытков от неплатежа по переданному активу, не дает права прекратить признание переданного актива в той степени, в какой компания сохраняет контроль, то переданный актив на дату передачи оценивается по наименьшей сумме из:

(i) балансовой стоимости актива и 

(ii) максимальной величины вознаграждения, полученного при передаче, которую компания может потребовать к возмещению («гарантийная сумма»). 

Первоначально сопутствующее обязательство оценивается как: 

- сумма гарантии, плюс

- справедливая стоимость гарантии (которая обычно представляет собой вознаграждение, полученное за гарантию). 

Затем первоначальная справедливая стоимость гарантии признается в отчете о прибылях и убытках на равномерной основе (см. МСФО (IAS) 18) и балансовая стоимость актива уменьшается на сумму любых убытков от обесценения. 


Компания продолжает учитывать любые доходы от актива в той степени, в какой оно сохраняет контроль, и любые расходы по обязательствам. 

В целях последующей оценки изменения справедливой стоимости, активы и обязательства учитываются согласованно друг с другом, и не должны взаимозачитываться. 

Если контроль сохраняется только над частью финансового актива, то
	ПРИМЕРЫ – сохранение контроля над частью финансового актива: 

– компания сохраняет возможность обратной покупки части переданного актива, или 

- сохраняется остаточный интерес, который не приводит к сохранению практически всех рисков и выгод от владения, и компания сохраняет контроль. 


компания распределяет первоначальную балансовую стоимость финансового актива между частью, которую оно продолжает признавать, и частью, которую оно прекращает признавать на основе относительной справедливой стоимости этих частей на дату перевода. 

Разница между: 

1. балансовой стоимостью, отнесенной на часть, признание которой прекратилось, и 

2. суммой: 

(i) вознаграждения, полученного за часть, признание которой прекратилось, и 

(ii) любых совокупных прибылей или убытков, которые были учтены напрямую в капитале

должна учитываться в прибылях и убытках. 

Совокупные прибыли или убытки, которые были учтены напрямую в капитале, распределяются между: 

- частью, которую продолжают учитывать, и 

- частью, признание которой прекращается

на основе относительной справедливой стоимости этих частей. 

 Если актив оценивается по амортизированной стоимости, то вариант с определением финансового обязательства по справедливой стоимости посредством прибылей или убытков, не применим к сопутствующему обязательству.

Прекращение признания финансового актива – активы, оцениваемые по амортизированной стоимости 

Если обязательства по опциону пут / колл, проданные компанией, или право по опциону колл / пут, удерживаемые компанией, не дают право прекратить признание передаваемого актива, и компания оценивает передаваемый актив по амортизированной стоимости, то сопутствующее обязательство (полученное вознаграждение) оценивается по:

- стоимости, скорректированной на

- амортизацию любой разницы между этой стоимостью и амортизированной стоимостью передаваемого актива на дату истечения срока опциона. 

	ПРИМЕР – опционы, относящиеся к активам, оцениваемым по амортизированной стоимости

Амортизированная стоимость и балансовая стоимость актива на дату передачи равна 98$, а полученное вознаграждение составляет $95. Амортизированная стоимость актива на дату реализации опциона составляет $100. Первоначальная балансовая стоимость сопутствующего обязательства составляет $95, и разница между $95 и $100 признается в отчете о прибылях и убытках с использованием метода эффективной ставки процента. 

Если опцион реализуется, то любая разница между балансовой стоимостью сопутствующего обязательства и ценой реализации, учитывается в отчете о прибылях и убытках. 


Прекращение признания финансового актива – активы, оцениваемые по справедливой стоимости 

1. Если сохранение компанией права опциона колл / пут препятствует прекращению признания передаваемого актива, и компания оценивает переданный актив по справедливой стоимости, то актив продолжает оцениваться по справедливой стоимости. 

Сопутствующее обязательство оценивается по:

(i) цене реализации опциона за вычетом его временной стоимости, если опцион имеет положительную или нулевую внутреннюю стоимость, или 

(ii) справедливой стоимости передаваемого актива за вычетом временной стоимости опциона, если опцион имеет отрицательную внутреннюю стоимость. 

Корректировка оценки сопутствующего обязательства гарантирует, что чистая балансовая стоимость актива и ассоциированное обязательство представляют собой справедливую стоимость права опционов, удерживаемых и выписанных компанией.

	ПРИМЕРЫ – Сопутствующее обязательство – актив, оцениваемый по справедливой стоимости 

Справедливая стоимость реального актива составляет $80, цена реализации опциона равна $95 и временная стоимость опциона равна $5, балансовая стоимость ассоциированного обязательства равна – $ 75 ($80 - $5), а балансовая стоимость передаваемого актива - $80 (его справедливая стоимость). 


2. Если опцион пут, проданный компанией, не дает права прекратить признание переданного актива, и компанией оценивает передаваемый актив по справедливой стоимости, то сопутствующее обязательство оценивается по цене реализации опциона плюс временная стоимость опциона. 

Оценка актива по справедливой стоимости ограничена меньшей величиной из: 

- справедливой стоимости и 

- ценой реализации опциона,

поскольку компания не имеет права повышать справедливую стоимость передаваемого актива выше цены реализации опциона. Это дает гарантию, что чистая балансовая стоимость актива и сопутствующего обязательства представляет справедливую стоимость обязательства по пут опциону. 

	ПРИМЕР – актив по справедливой стоимости – наименьшее значение из справедливой стоимости и ценой реализации опциона

Например, если справедливая стоимость актива $120, а цена реализации опциона - $100, и срочная стоимость опциона - $5, то балансовая стоимость сопутствующего обязательства равна $105 ($100 + $5), а балансовая стоимость актива - $100 (в этом случае – цена реализации опциона). 


3. Если коллар (фиксированные максимум и минимум процентной ставки) в форме купленного опциона на покупку и выписанного опциона на продажу препятствует прекращению признания переданного актива, а компания оценивает этот актив по справедливой стоимости, ей следует и дальше оценивать его по справедливой стоимости. 

Сопутствующее обязательство оценивается как: 

(i) сумма цены исполнения опциона на покупку и справедливой стоимости опциона на продажу за вычетом временной стоимости опциона на покупку, если опцион на покупку находится „в деньгах" (т.е. имеет положительную внутреннюю стоимость) или имеет нулевую внутреннюю стоимость, или

(ii) как сумма справедливой стоимости актива и справедливой стоимости опциона на продажу за вычетом временной стоимости опциона на покупку, если опцион на покупку находится „вне денег" (т.е. имеет отрицательную внутреннюю стоимость).

Корректировка по сопутствующему обязательству дает гарантию, что чистая балансовая стоимость актива и сопутствующего обязательства представляет собой справедливую стоимость опционов, удерживаемых или проданных компанией. 

	ПРИМЕР – коллар – справедливая стоимость опционов, удерживаемых или проданных компанией 

Компанией передает финансовый актив, оцениваемый по справедливой стоимости, и одновременно покупает опцион колл с ценой реализации $120 и продает опцион пут с ценой реализации $80. Также предполагается, что справедливая стоимость актива равна $100 на дату перевода. 

Временная стоимость опционов пут и колл равна $1 и $5 соответственно. В этом случае компания признает актив по $100 (справедливая стоимость актива) и обязательство – по $96 [($100 + $1) - $5]. Это дает чистую стоимость актива $4, что представляет собой справедливую стоимость опционов, удерживаемых и проданных компанией. 


Оценка передачи контроля

Компания не сохраняет контроль над переданным активом, если получающая сторона может продать переданный актив. 

Компания сохраняет контроль над переданным активом, если получающая сторона не может продать переданный актив. 

Получающая сторона может продать переданный актив, если для него есть активный рынок, позволяющий получающей стороне, при необходимости, осуществить обратную покупку переданного актива на рынке. 

	ПРИМЕР – возможность получающей стороны продать переданный актив

Получающая сторона имеет возможность продать переданный актив, если этот актив является предметом опциона, позволяющего передающей компании совершить обратный выкуп актива, и получающая сторона может легко приобрести переданный актив на рынке, в случае реализации этого опциона.

Получающая сторона не имеет возможности продать переданный актив, если передающая компания удерживает этот опцион, и получающая сторона не может легко приобрести переданный актив на рынке, если передающая компания реализует этот опцион. 


Получающая сторона имеет право продать переданный актив, только если она может продать его целиком независимой третьей стороне и может реализовать эту возможность в одностороннем порядке и без наложения дополнительных ограничений на передачу. 

Вопрос в том, что может компания - получатель сделать на практике (по сути), а не какие права или запреты существуют по договору. В особенности: 

1. право по договору распоряжаться переданным активом имеет минимальный практический эффект, если для передаваемого актива не существует активного рынка; и 

2. возможность распоряжаться передаваемым активом имеет минимальный практический эффект, если это право нельзя свободно применить. 

В этой связи: 

i.
возможность компании - получателя распоряжаться переданным активом не должна зависеть от действий других (т.е. это право должно реализовываться в одностороннем порядке); и 

ii. получающая сторона должна иметь возможность распоряжаться переданным активом без необходимости налагать ограничительные условия или ограничения на перевод (т.е. условия относительно того, как нужно обслуживать актив, или опцион, дающий право получающей стороне выкупить актив). 

Низкая вероятность продажи переданного актива получающей стороной не означает, что передающая сторона сохраняет контроль над переданным активом. 

Однако, если опцион пут / колл или гарантия ограничивает получающую сторону в продаже переданного актива, то передающая сторона сохранила контроль над переданным активом. 

	ПРИМЕР – опцион пут / колл или гарантия ограничивает получающую сторону в продаже

Если опцион пут или гарантия достаточно выгодны («в деньгах»), то они ограничивают получающую сторону в продаже этого актива, поскольку это сторона не продаст переданный актив третьей стороне без наложения аналогичного опциона или другого ограничительного условия. 

Вместо этого получающая сторона будет удерживать переданный актив, чтобы получить платежи по гарантии или опциону пут. 

В данных условиях передающая сторона сохраняет контроль над переданным активом. 


Все трансферы – неденежное обеспечение

Если актив продолжают признавать, то актив и обязательство нельзя взаимозачитывать. 

Аналогично, компания не может взаимозачитывать доход (от актива) и расход (по обязательству). 

Если передающая сторона предоставляет получающей стороне безналичное обеспечение (например, долговые или долевые инструменты), учет обеспечения зависит от того:

- имеет ли получающая сторона право продавать или перезакладывать обеспечение; и 

- прекратила ли передающая сторона платежи.

Получающая и передающая стороны должны учитывать обеспечение следующим образом: 

1. Если получающая сторона имеет право (по договору или по деловому обычаю) продавать или перезакладывать обеспечение, передающая сторона должна переклассифицировать этот актив в своем бухгалтерском балансе (например, в: заемный актив, заложенный долевой инструмент, обратный выкуп дебиторской задолженности) отдельно от других активов. 

2. Если получающая сторона продает заложенное обеспечение, то она должна учесть процесс продажи и обязательство по возврату обеспечения, оцененное по справедливой стоимости. 

3. Если передающая сторона прекращает платежи и не предполагает возвращать обеспечение, она должна прекратить признание обеспечения, а получающая сторона должна: 

- учитывать обеспечение как свой актив, первоначально оцененный по справедливой стоимости; или 

- если она уже продала обеспечение, то она прекращает признание своего обязательства по возврату обеспечения.

4. За исключением случая, описанного в п.(3), передающая сторона должна отражать обеспечение как актив, а получающая сторона не должна учитывать как актив. 

Все трансферы – бухгалтерский учёт получающей и передающей 

сторон

В той степени, в какой передача финансового актива не квалифицируется как прекращение признания, права или обязанности передающей стороны по договору, относящиеся к переводу, не учитываются отдельно как производные финансовые инструменты, если признание производного финансового инструмента и либо переданного актива, либо обязательства, возникающего от перевода, приведет к двойному учету одних и тех же прав и обязательств. 

	ПРИМЕР – Передающая сторона признает одни и те же права и обязательства дважды

Опцион колл, удерживаемый передающей стороной, может препятствовать учету продажи финансовых активов. В этом случае колл опцион не будет признаваться отдельно как производный актив. 


В той степени, в какой передача финансового актива дает право на прекращение его признания, получающая сторона не учитывает переданный актив как принадлежащий ей актив. 

	ПРИМЕР – Получающая сторона не учитывает переданный актив принадлежащий ей актив

Получающая сторона прекращает признание денежных средств или других выплаченных вознаграждений и признает дебиторскую задолженность передающей стороны. 

Если передающая сторона имеет и право, и обязательство на повторное приобретение контроля над переданным активом целиком за фиксированную сумму (например, по договору об обратной покупке), то получающая сторона может учитывать свою дебиторскую задолженность как займ или дебиторскую задолженность. 


Регулярные сделки по покупке или продаже финансовых активов

Регулярные сделки по покупке или продаже финансовых активов, требуют доставки активов в течение срока, указанного в инструкции или предусмотренного правилами соответствующего рынка. 

Признание / прекращение признания регулярных сделок по покупке или продаже финансовых активов осуществляется:

- на дату заключения сделки; или

- на дату исполнения сделки.

Используемый метод применяется постоянно для всех покупок и продаж финансовых активов, относящихся к одной категории финансовых активов. Активы, предназначенные для торговли, формируют категорию, отдельную от активов, отражаемых по справедливой стоимости через ОПУ по решению менеджмента. 

Договор, который требует или разрешает нетто-расчеты изменений цены договора, не является регулярной сделкой. Такой договор учитывается как производный финансовый инструмент в период между датой заключения и исполнения сделки.

Дата заключения сделки – это дата, когда компания берет на себя обязательство купить или продать актив. Учет на дату заключения сделки означает:

(1) признание актива, который будет получен, и обязательства по его оплате, на дату заключения сделки, и 

(2) прекращение признания проданного актива, учет всех прибылей или убытков от выбытия и учет дебиторской задолженности от покупателя на дату заключения сделки. Как правило, проценты по активу и по соответствующему обязательству не начинают начислять до даты исполнения сделки, когда наступает переход права. 

Дата исполнения сделки – это дата поставки актива. Учет на дату исполнения сделки означает: 

(1) признание актива на дату его получения компанией, и 

(2) прекращение признания актива и учет всех прибылей и убытков от выбытия на дату поставки актива компанией. 

При использовании учета на дату исполнения сделки компания учитывает любое изменение справедливой стоимости актива, который будет получен, в течение периода между датой заключения и исполнения сделки, таким же образом, как оно учитывает приобретенный актив. 

Таким образом:

- изменение стоимости не учитывается для активов, оцениваемых по себестоимости или амортизированной стоимости; 

- изменение учитывается в отчете о прибылях и убытках для активов, классифицируемых как финансовые активы, учитываемые по справедливой стоимости через ОПУ; и 

- изменение учитывается в капитале для активов, классифицируемых как имеющиеся в наличии для продажи. 

	ПРИМЕРЫ – применение принципов прекращения признания 

1. Соглашения РЕПО и займы ценных бумаг. Если продажа финансового актива происходит в рамках соглашения, предусматривающего его обратную покупку по фиксированной цене или цене продажи, плюс доход заимодателя, либо, если он заимствуется по соглашению, предусматривающему его возврат передавшей стороне, то его признание не прекращается, поскольку передавшая сторона сохраняет значительную часть всех рисков и выгод, связанных с владением этим активом. Если компании-получателю предоставляется право продать или заложить актив, то передавшая его сторона переклассифицирует этот актив в своем балансе, например, в качестве заимствованного актива или обратного выкупа дебиторской задолженности.

2. Соглашения РЕПО и займы ценных бумаг – аналогичные активы. Если финансовый актив продается по соглашению об обратной покупке этого же или практически такого же актива по фиксированной цене, или по продажной цене плюс компенсация кредитора, или если финансовый актив получается или передается по договору займа с возвратом этого же или аналогичного актива передающей стороне, его признание не прекращается, поскольку передающая сторона сохраняет за собой значительную часть всех рисков и выгод, связанных с владением данным активом.
3. Соглашения РЕПО и займы ценных бумаг - право замены активов. Если соглашение РЕПО с условием обратного выкупа по фиксированной цене или по цене, равной цене продажи плюс компенсация кредитора, или аналогичной транзакции займа ценных бумаг дает право получающей стороне вернуть активы, аналогичные или равные по справедливой стоимости переданным активам на дату обратной покупки, то проданный или переданный в займ актив по соглашению об обратной покупке или транзакции о займе продолжает признаваться, поскольку передавшая актив сторона сохраняет за собой значительную часть всех рисков и выгод, связанных с владением им. 

4. Преимущественное право обратного выкупа по справедливой стоимости. Если компания продала финансовый актив и сохранила за собой лишь преимущественное право обратного выкупа переданного актива по справедливой стоимости, то, в случае последующей продажи его компанией-получателем, компания-продавец прекращает признание данного актива, поскольку вместе с ним она передала и значительную часть всех рисков и выгод, связанных с владением этим активом.
5. Сделка фиктивной продажи. Выкуп финансового актива вскоре после его продажи иногда называют фиктивной сделкой. Это может делаться для учета реализованной прибыли или убытка в целях налогообложения. Можно прекратить признание такого выкупа, при условии, что первоначальная сделка отвечала условиям по прекращению признания. 

Однако, если соглашение о продаже финансового актива заключается параллельно с соглашением об обратной покупке тоже же самого актива по фиксированной цене или продажной цене плюс компенсация кредитора, тогда признание актива не прекращается. 

6. Опционы на продажу и покупку, находящиеся глубоко „в деньгах". Если переданный финансовый актив может быть выкуплен передавшей его стороной, а опцион на покупку находится глубоко „в деньгах", то такая передача не подпадает под прекращение признания, поскольку передавшая актив сторона сохранила за собой значительную часть всех рисков и выгод, связанных с владением этим активом. 

Аналогично, если получающая сторона может возвратить (обратно продать) финансовый актив, и цена опциона пут (на продажу) значительно ниже текущей рыночной цены финансового инструмента, лежащего в его основе (и это право может быть реализовано с большой долей вероятности), перевод не удовлетворяет условиям прекращения признания, поскольку передающая сторона сохранила за собой основные все риски и выгоды от права владения, связанные с владением активом.

7. Опционы продавца и опционы покупателя, реализуемые глубоко «вне денег» (редкий случай). Признание переданного финансового актива, лежащего в основе опциона на продажу (цена актива по сделке в случае реализации опциона значительно ниже текущей рыночной цены данного актива), который удерживается получающей стороной, или в основе опциона на покупку (цена актива по сделке в случае реализации опциона значительно выше текущей рыночной цены данного актива), который удерживается передающей стороной, прекращается. Это происходит, потому что передающая сторона перевела в основном все риски и выгоды от владения активом. 

8. Свободно обращающиеся активы, являющиеся предметом опциона на покупку, который не находится ни глубоко „в деньгах", ни глубоко «вне денег». Если компания удерживает опцион колл по активу, свободно обращающемуся на рынке, и опцион не находится ни глубоко «в деньгах», ни глубоко «вне денег», то признание актива прекращается. 

Это происходит потому, что компания: 

(i) ни сохранила, ни передала, практически все риски и выгоды от владения, и 

(ii) не сохранила контроль.

Однако, если актив не является свободно обращающимся на рынке, прекращению признания будет препятствовать та часть стоимости актива, которая составляет предмет опциона на покупку, поскольку компания сохраняет за собой контроль над этим активом. 
9. Не являющийся свободно обращающимся на рынке актив, на продажу которого организацией выписан опцион, не находящийся ни глубоко «в деньгах», ни глубоко «вне денег». Если компания передает финансовый актив, который не является свободно обращающимся на рынке, и продает опцион пут по цене незначительно отличающейся от текущей цены финансового инструмента, лежащего в его основе, компания ни сохраняет, ни переводит практически все риски и выгоды от права владения по причине проданного опциона пут. 

Компания сохраняет контроль над активом, если опцион пут оценивается «глубоко в деньгах» и способен помешать получающей стороне продать актив третьей несвязанной стороне, и в этом случае актив продолжает признаваться в той степени, в которой передающая сторона продолжает сохранять контроль над ним. 

Компания передает контроль над активом, если опцион пут не оценивается «глубоко в деньгах», и не может помешать получающей стороне продать актив третьей несвязанной стороне; в этом случае признание актива прекращается. 

10. Активы, являющиеся предметом опциона колл, пут или форвардного контракта об их обратной покупке по справедливой стоимости. 

Результатом передачи финансового актива, являющегося предметом только опциона на продажу или покупку, либо форвардного соглашения о продаже с обратной покупкой, цена исполнения или обратной покупки по которому равна справедливой стоимости финансового актива на момент обратной покупки, является прекращение его признания, поскольку имеет место передача значительной части всех рисков и выгод, связанных с владением этим активом.

11. Опционы на покупку или продажу с расчетами в денежной форме. Компания оценивает перевод финансового актива, относящегося к опциону пут, колл или форвардному соглашению об обратной покупке, который будет оплачен денежными средствами, чтобы определить, сохранило оно или перевело в основном все риски и выгоды от права владения. 

Если компания не сохранила в основном все риски и выгоды от права владения переданным активом, следует определить, сохранила ли она контроль над переданным активом. Тот факт, что опцион пут, колл или форвардное соглашение об обратной покупке оплачиваются денежными средствами, не означает, что компания автоматически передала контроль. 

12. Положение о списании со счетов. Положение о списании со счетов представляет собой безусловный опцион на (обратную) покупку, который дает компании право вернуть актив, передача которого сопровождалась определенными ограничительными условиями. 

При условии, что такой опцион приведет к тому, что компания ни сохранит, ни переведет практически все риски и выгоды от права владения, он препятствует прекращению признания актива в пределах суммы выкупа (предполагается, что получающая сторона не может продавать его). 

Например, если балансовая стоимость и поступления от передачи заемных активов составляют $100 000, а любой отдельный заем может быть отозван, но общая сумма займов, которые могут быть выкуплены назад, не может превышать $10 000, то признание займов на сумму $90,000 может быть прекращено. 

13. Закрывающие опционы. Компания, передавшая активы и осуществляющая их последующее обслуживание, может обладать закрывающим опционом на покупку остатка активов, если их сумма снижается до определенного уровня, при котором издержки по обслуживанию этих активов становятся обременительнее выгод, получаемых за их обслуживание. 

При условии, что в результате исполнения такого закрывающего опциона компания ни сохраняет, ни передает значительную часть всех связанных c владением активом рисков и выгод, а компания-получатель не имеет возможности продать этот актив, он препятствует прекращению признания только на ту часть актива, которая является предметом опциона на покупку.
14. Сохранившиеся субординированные доли участия и кредитные гарантии. Компания может предоставить получающей стороне механизм повышения кредитного качества переданного ей актива, субординируя некоторые или все свои доли участия в переданном активе. 

Альтернативно, компания может предоставить получающей стороне механизм повышения кредитного качества в форме кредитной гарантии, которая может быть неограниченной или ограниченной определенной суммой. 

Если компания сохраняет практически все риски и выгоды от владения переданным активом, необходимо продолжить признание этого актива в полном объеме. 

Если предприятие сохраняет некоторые, но не практически все риски и выгоды от владения, и сохраняет контроль, прекращение признание ограничивается суммой денежных средств или других активов, которые могут потребовать к уплате от компании. 
15. Свопы на совокупный доход. Компания может продать финансовый актив получающей стороне и заключить с ней своп на совокупный доход, в соответствии с чем все потоки процентных платежей по базисному активу передаются компании в обмен на платежи по фиксированной или переменной процентной ставке, и любое повышение или понижение справедливой стоимости базисного актива компенсируется за счет компании. 

В этом случае прекращение признания актива целиком запрещается. 

16. Процентные свопы. Компания может передать приобретателю финансовый актив с фиксированной процентной ставкой и заключить с ним процентный своп, предусматривающий получение дохода по фиксированной процентной ставке и выплаты дохода по плавающей процентной ставке, рассчитываемого на сумму основного долга по переданному финансовому активу. 

Процентный своп не ограничивает прекращение признания переданных активов, при условии, что платежи по свопу не зависят от платежей по переданному активу. 

17. Амортизируемые процентные свопы. Компания может передать получающей стороне финансовый актив с доходом, рассчитываемым по фиксированной процентной ставке, который выплачивается в течением определенного срока, и заключить с получающей стороной амортизируемый процентный своп, предусматривающий получение дохода по фиксированной процентной ставке и выплаты дохода по плавающей процентной ставке, рассчитываемых на условную сумму. 

Если условная сумма свопа амортизируется таким образом, что она становится равной сумме основного долга переданного финансового актива, остающейся невыплаченной на любой конкретный момент времени, своп обычно приводит к тому, что компания сохраняет существенный риск досрочного погашения, и в этом случае компания либо продолжает признавать весь переданный актив, либо продолжает признавать переданный актив в той степени, в какой она сохраняет над ним контроль. 

Наоборот, если амортизация условной суммы свопа не связана с непогашенной суммой основного долга переданного актива, такой своп не приведет к сохранению компанией риска досрочного погашения по данному активу. 

Следовательно, это не повлияет на прекращение признания переданного актива, при условии, что платежи по свопу не зависят от процентных выплат, осуществляемых по переданному активу, и своп не приводит к тому, что компания сохраняет любые другие существенные риски и выгоды от права владения переданным активом. 


вопросы и ответы по прекращению признания финансовых активов

Вопрос 1

Компания «Звезда» продает часть своего портфеля краткосрочной дебиторской задолженности. В случае дефолта предусмотрено право регрессного требования в полном объеме. 

Может ли компания «Звезда» прекратить признание проданной дебиторской задолженности? 

Ответ

Нет. Компания «Звезда» не может прекратить признание «проданного» портфеля дебиторской задолженности, т. к. покупатель стал обладателем безусловного опциона пут, а также из-за отсутствия передачи практически всех рисков (единственный значительный риск, связанный с данным портфелем - это кредитный риск, который сохранен за компанией «Звезда»). 

Вопрос 2

Компания «Солнце» продает компании «Спутник» долевые ценные бумаги, которые не имеют активного рынка. В то же самое время компания «Солнце» заключила форвардный контракт с компанией «Спутник» на приобретение аналогичных долевых ценных бумаг через 6 месяцев по рыночной цене, которая сложится на тот момент. 

Может ли компания «Солнце» прекратить признание своих инвестиций в долевые ценные бумаги?

Ответ

Да. Компания «Солнце» вправе прекратить признание долевых ценных бумаг, так как цена выкупа соответствует справедливой стоимости. 

Вопрос 3

Компания «Атон» владеет 10 000 акций компании «Кот», котирующихся на бирже. Компания «Атон» передает указанные акции банку на следующих условиях:

Компенсация, полученная компанией «Атон», составляет $20 000. «Атон» имеет опцион колл на приобретение акций у банка. Выкуп будет осуществляться по справедливой стоимости на дату исполнения опциона. 

Следует ли «Атону» признавать актив?

Ответ

«Атону» следует прекратить признание актива, так как опцион колл предполагает осуществление выкупа по справедливой стоимости (вне контроля «Атона»). Как устанавливается стандартом, в таких случаях актив более не контролируется «Атоном». Соответственно, «Атону» следует признать выбытие акций. 

Вопрос 4

«Атон» владеет 10 000 акций небольшой компании, не включенной в биржевой листинг. Балансовая стоимость данных акций составляет $20 000. Передача указанных акций банку осуществляется на следующих условиях:

Компенсация, полученная «Атоном», составляет $20 000. «Атон» имеет опцион колл на приобретение акций у банка за $25 000 через три года. 

Следует ли «Атону» признавать актив?

Ответ

«Атону» не следует прекращать признание актива. Опцион колл свидетельствует о том, что «Атон» контроля не утратил, так как выкуп будет осуществляться по фиксированной цене. Стандартом установлено, что в таких случаях актив по-прежнему контролируется «Атоном». Соответственно, «Атону» следует отражать операцию как заем, обеспеченный залогом. 

4.3. Последствия прекращения признания или продолжения признания финансовых активов

Прекращение признания финансового актива – признание прибыли 

При прекращении признания финансового актива (как единого целого) разница между полученной компенсацией и балансовой стоимостью (включая любую накопленную прибыль или убыток, которые были признаны непосредственно в капитале) включается в отчет о прибылях и убытках. 

	ПРИМЕР – прекращение признания 

Компания продает акции стоимостью $70 млн. за $76 млн. 



	
	ОПУ/ББ
	Дт
	Кт

	Денежные средства
	ББ
	76
	

	Акции
	ББ
	
	70

	Прибыль от продажи акций 
	ОПУ
	
	6

	Продажа акций 


Если прекращается признание только части финансового актива, то балансовая стоимость финансового актива распределяется между частью, признание которой продолжается, и частью, признание которой прекращается, пропорционально долям справедливой стоимости на дату передачи. 

Разница между полученной компенсацией и величиной балансовой стоимости, относимой на часть, признание которой прекращается (включая любую накопленную прибыль или убыток, связанные с частью, признание которой прекращается, и которые ранее были признаны в капитале), при прекращении признания отражается в ОПУ.

	ПРИМЕР - частичное прекращение признания 

Компания имеет облигации на $100 млн. Она продает облигации стоимостью $80 млн. за $78 млн., понеся убыток в размере $2 млн. 



	
	ОПУ/ББ
	Дт
	Кт

	Денежные средства
	ББ
	78
	

	Облигации
	ББ
	
	80

	Убыток от продажи облигаций
	ОПУ
	2
	

	Частичная продажа облигаций 


Продолжение признания финансового актива – сохранение практически всех рисков и выгод, связанных с правом собственности на актив.

Операция учитывается как обеспеченный залогом заем, если передача не отвечает условиям прекращения признания. Компания признает финансовое обязательство по компенсации, полученной за переданный актив. Если получающая сторона имеет право на продажу или перезалог обеспечения, то актив отражается в бухгалтерском балансе отдельно (например, в качестве переданного взаймы актива, залога в форме ценных бумаг или обратного выкупа дебиторской задолженности).

Продолжение признания финансового актива – риски и выгоды, связанные с правом собственности на актив практически не сохранены и не переданы (продолжающееся участие).

Если признание актива не прекращается из-за того, что компания не перевела и не сохранила у себя практически все риски и выгоды, связанные с правом собственности на актив, и контроль не перешел к принимающей стороне, то компания продолжает признание актива в той степени, в которой продолжается ее зависимость от рисков по данному активу. Также необходимо признавать возникающее обязательство. 

	ПРИМЕР - частичное прекращение признания – продолжающееся участие (подверженность рискам) 

Банк продает дебиторскую задолженность в размере $200 млн. компании, занимающейся взысканием долгов, в обмен на незамедлительное предоставление финансовых ресурсов. Банк выплачивает $15 млн. за финансовые услуги и получает денежные средства лишь в сумме $185 млн. В том случае, если клиент не погашает долг, Банк имеет определенные обязательства перед данной компанией, но они ограничиваются 10% от общей суммы проданной дебиторской задолженности. Участие банка ограниченно, и признание 90% дебиторской задолженности может быть прекращено. Признание оставшихся 10% должно быть продолжено до тех пор, пока деньги не будут получены в полном объеме. 

	
	ОПУ/ББ
	Дт
	Кт

	Денежные средства
	ББ
	185
	

	Дебиторская задолженность
	ББ
	
	180

	Плата за финансовые услуги
	ОПУ
	15
	

	Резерв по сомнительным долгам 
	ББ
	
	20

	Продажа дебиторской задолженности с остатком, несущим риск неплатежа в размере 10% 


МСФО (IAS) 39 содержит детальные инструкции о порядке учета целого ряда различных сценариев. По сути, основная идея заключается в том, что совместное представление актива и обязательства должно приводить к признанию компанией суммарного влияния актива в бухгалтерском балансе – либо по справедливой стоимости, если актив ранее учитывался по справедливой стоимости, либо по амортизируемой стоимости, если данный актив учитывался на этой основе. 

Отражение изменений в размере обязательств не должно противоречить отражению изменений в размере активов. Следовательно, когда актив, подлежащий передаче, классифицируется как «имеющийся в наличии для продажи», то прибыль и убытки, связанные как с активом, так и обязательством, будут отражаться в капитале.

4.4. прекращение признания финансовых обязательств
Финансовое обязательство (торговое или иное) списывается с баланса, когда оно урегулировано, т.е. погашено, аннулировано или прекращено. 

	Документарные операции

Проблема

Урегулирование обязательства может произойти следующими способами: выплатой денежными средствами, переводом активов, предоставлением услуг, заменой обязательства на другое обязательство. 

В какой момент компания должна прекратить признание сумм, которые она должна поставщикам?

История вопроса

Банк Б учредил программу торгового финансирования. В программе участвуют банк и его клиенты, получающие скидки на приобретаемые товары при нормальном развитии бизнеса. 

Банк согласился погасить суммы кредиторской задолженности клиентов перед поставщиками в течение периода предоставления поставщиками скидок. Клиенты же возвращают банку суммы без учета скидок на дату срока платежа по счету. 

Клиент получил 90% разницы между суммой, уплаченной им банку, и суммой, которую банк уплатил поставщику. Банк удержал оставшиеся 10% разницы. 

Решение

Клиенты должны исключить суммы, которые они должны поставщикам, когда банк погашает эти суммы от их имени. В этот момент клиенты освобождаются от своих обязательств. 

Суммы, которые клиенты должны банку, не подходят под определение торговой кредиторской задолженности, поскольку за обязательство заплатить за товары или услуги, которые были получены или предоставлены, были выставлены счета, и они были официально согласованы с поставщиком. 

В своем бухгалтерском балансе клиент должен классифицировать сумму, которую он должен банку, по статье «финансовые обязательства». 


Условие прекращения признания выполняется, когда расчет по обязательству осуществляется путем выплаты кредитору или когда дебитор освобождается от основных обязанностей по выполнению обязательства либо на основании закона, либо в результате действий кредитора.

	Аннулирование (списание) долга в случае досрочного погашения

Компания Д имеет внешний долг перед банком в размере 20 млн. ф.ст., которые она должна уплатить в 2009 г. Однако, 31 декабря 2006 г., компания Д принимает решение о досрочном погашении долга 31 марта 2007 г.

Компания официально согласовала досрочное погашение с банком до конца года, и в соответствии с контрактом компания выплатит штраф за досрочное погашение в размере 2 млн. ф.ст. 

Может ли компания Д считать долг аннулированным на дату бухгалтерского баланса (31.12.2006) с учетом штрафа, предусмотренного за досрочное погашение?

Инструкции, содержащиеся в параграфе 39 МСФО (IAS) 39, утверждают, что компания должна списать финансовое обязательство (или часть финансового обязательства) со своего бухгалтерского баланса тогда, и только тогда, когда оно урегулировано, т.е. исполнено, аннулировано или срок его действия истек.

Таким образом ясно, что первоначальный долг в размере 20 млн. ф.ст. не считается урегулированным до тех пор, пока он фактически не будет погашен 31 марта 2007 г., и поэтому на дату бухгалтерского баланса прекращения признания данной суммы не произойдет. 

Однако, в результате подписания соглашения о досрочном погашении долга, компания обязана произвести выплату суммы долга плюс штраф за досрочное погашение. 

Параграф AG 8 МСФО (IAS) 39 утверждает, что когда компания пересматривает свои расчетные оценки платежей, она должна скорректировать балансовую стоимость финансового обязательства, чтобы отразить фактические и пересмотренные оценочные потоки денежных средств. 

В данном случае соглашение привело к дополнительному штрафу за досрочное погашение, и балансовая стоимость долга должна увеличиться соответственно в корреспонденции с ОПУ.


Если эмитент долгового инструмента выкупает этот инструмент, долг урегулируется, даже если эмитент является маркет-мейкером по этому инструменту или намеревается перепродать инструмент в ближайшее время. 

Если дебитор выплачивает третьей стороне в подтверждение обязательства и уведомляет своего кредитора, что третья сторона получила подтверждение его долгового обязательства, дебитор не прекращает признавать долговое обязательство.

	Прощение долга кредитором – несвязанной стороной 

Проблема

 Доход определяется как увеличение экономических выгод в течение отчетного периода в форме притока или увеличения (прироста) активов или уменьшения обязательств, которые приводят к увеличению капитала, за исключением относящихся к вкладам учредителей (участников). 

Каким образом руководство должно признать в своей финансовой отчетности прощение долга?

История вопроса

1 января 2001 г. компания подписала соглашение, которое привело к возникновению обязательства в сумме 200 000. Обязательство подлежит погашению частями по 50 000 ежегодно, 30 декабря, в течение 4-х лет, начиная с 30 декабря 2001г.

Платежи, подлежащие уплате в конце 2001 г. и 2002 г., были произведены в соответствии с соглашением. Однако в конце 2003 г. платеж произведен не был вследствие проблем с ликвидностью, которые испытывала компания. 

Руководство провело переговоры с кредитором – несвязанной стороной и договорилось, что платежи, которые надо было произвести 30 декабря 2003 г., будут прощены, но при этом платеж, который необходимо было осуществить 30 декабря 2004 г., будет произведен на полгода раньше, т.е. 30 июня 2004 г. 

Соответствующая ставка дисконта для компании составляет 4,75%. 

Решение

Платеж в размере 50 000, который кредитор простил, должен быть признан как доход, скорректированный под влиянием изменения даты выплаты последнего платежа. 

Нетто сумма в размере 48 880 должна быть признана как доход. Это отражает прекращение признания первоначального обязательства - задолженности по выплате 50 000 30 декабря 2004 г., и признание нового обязательства по выплате 50 000 30 июня 2004 г. 

Текущая стоимость обязательства

2001

2002

2003

2004

Остаток на 1 января

178 334

136 805

93 305

48 855

Процентные расходы

8 471

6 500

4 430*

1 145

Денежные потоки

(50 000)

(50 000)

-

(50 000)

Прощение долга (доходы)

-

-

(48 880)**

-

Остаток на 31 декабря

136 805

93 305

48 855

-

* Долг не был прощен до 30 декабря 2003 года. Процентные расходы были рассчитаны на базе первоначального графика денежных потоков (47 735 + 50 000 – 93 305).

** Сумма прощеного долга включает очередной платеж 50 000 за минусом дополнительной величины временной стоимости денег, т.к. последний платеж ожидается на 6 месяцев ранее первоначально установленного срока:

Временная стоимость денег = 50 000 x [image: image2.wmf]÷
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Расчеты:

01/01/2001 

31/12/2001
31/12/2002

31/12/2003

31/12/2003 (пересмотрен)

Денежные потоки

КД

Сумма
КД
Сумма
КД
Сумма
КД
Сумма
КД
Сумма
30/12/2001
0,9547

47 735

-

-

-

-

-

-

-

-

50 000

30/12/2002

0,9114

45 570

0,9547

47 735

-

-

-

-

-

-

50 000

30/12/2003

0,8700

43 500

0,9114

45 570

0,9547

47 735

-

-

-

-

50 000 
30/12/2004

0,8306

41 529

0,8700

43 500

0,9114

45 570

0,9547

47 735

0,9771

48 855

50 000

Текущая стоимость обязательства

-

178 334

-

136 805

-

93 305

-

47 735

-

48 855

-




Если дебитор выплачивает третьей стороне в подтверждение обязательства и получает юридическое освобождение от своего кредитора, считается что дебитор урегулировал долг. Однако, если дебитор соглашается вносить платежи по долгу третьей стороне или напрямую своему исходному кредитору, дебитор признает новое долговое обязательство перед третьей стороной. 

Выплаты третьим сторонам, включая траст, сами по себе не освобождают дебитора от его первичного обязательства перед кредитором при отсутствии юридических оснований для такого освобождения. Руководство часто проводит переговоры с кредиторами компании или держателями ее облигаций об аннулировании существующего долга и замене его новым долгом на иных условиях. 

Например, компания может принять решение о том, чтобы прекратить свою зависимость от займа, полученного под высокие проценты по фиксированной ставке, уплатив штраф за его аннулирование, и заменить его займом с переменной процентной ставкой. МСФО (IAS) 39 содержит методические инструкции о том, как разграничить погашение задолженности, предусматривающее замену на новый долг, и реструктуризацию существующего долга. 

Обмен между дебитором и кредитором долговыми инструментами с существенно отличающимися условиями необходимо учитывать как аннулирование первоначального финансового обязательства и признание нового финансового обязательства. 

Аналогично, существенное изменение условий существующего финансового обязательства или его части (вне зависимости от того, связано это с финансовыми трудностями дебитора или нет) необходимо учитывать как аннулирование первоначального финансового обязательства и признание нового финансового обязательства. 

Различие основывается на том, насколько существенно отличаются условия предоставления нового долга от условий старого. Условия являются существенно различающимися в том случае, если дисконтированная стоимость чистого денежного потока при новых условиях, дисконтируемая с использованием первоначальной эффективной ставки процента, как минимум на 10% отличается от дисконтированной стоимости денежных потоков в рамках первоначального долга. 

	Пример - Обмен долговыми инструментами

Компания Г имеет выпущенную задолженность (долгосрочные векселя). Она планирует обменять векселя на конвертируемые долговые обязательства, однако для этого требуется согласие большинства держателей векселей. 

Чтобы добиться быстрого ответа от держателей векселей, компания Г предлагает поощрение денежными средствами тех, кто даст положительный ответ в течение 30 дней. Новый инструмент будет иметь отличающиеся условия по сравнению с первоначальными векселями вследствие своей обратимости (конвертируемости). 

Выплата поощрения зависит от того, произойдет ли обмен на конвертируемую долговую ценную бумагу. 

Может ли поощрение быть включено в первоначальное признание новой конвертируемой долговой бумаги и, таким образом, отложено и амортизировано по методу эффективной ставки процента в соответствии с МСФО (IAS) 39? 

Учет поощрения будет зависеть от различных факторов. МСФО (IAS) 39 утверждает, что обмен долговыми инструментами между эмитентом и держателем на значительно отличающихся условиях должен учитываться как аннулирование старого долга и признание нового долга. Очень вероятно, что при погашении старого долга могут возникнуть прибыли или убытки. 

Если условия значительно не отличаются, тогда обмен не учитывается как погашение и перевыпуск, и все затраты, отвечающие критериям капитализации по МСФО (IAS) 39, корректируют балансовую стоимость долга и амортизируются в течение оставшегося срока действия измененного обязательства. 

Новый долг представляет собой сложный финансовый инструмент по причине конвертируемости, в то время как первоначальный долг представляет собой простую задолженность. 

Основываясь на вышесказанном, условия старого и нового инструментов будут различаться значительно, и старый долг будет аннулирован. 

Компания Г должна обдумать, представляет ли собой поощрение транзакционные издержки, которые подлежат включению в расчет эффективной ставки процента нового инструмента. 

Хотя издержки не будут понесены, если компания Г не выпустит новые конвертируемые долговые обязательства, это не относится напрямую к новому долгу. 

Новый долг все же может быть выпущен, даже если поощрение не будет выплачено. 

Поощрение является только стимулом для получения быстрого ответа от держателей векселей, но напрямую не относится к выпуску нового долга. 

Компания Г должна включить затраты по поощрению в расчет прибылей и убытков по погашению старых векселей и включить издержки напрямую в счет прибылей и убытков. 


Данное разграничение важно с точки зрения признания прибыли или убытка. При расчете по финансовому обязательству прибыль или убыток признается в ОПУ. Любой чистый денежный поток, связанный с реструктуризацией финансовых обязательств, представляет собой корректировку балансовой стоимости долгового обязательства и амортизируется в течение оставшегося срока его действия. 

Если обмен долговых инструментов или изменение условий учитывается как погашение, любые понесенные расходы или вознаграждения признаются как часть прибылей или убытков по погашению. 

Если обмен или изменение не учитывается как погашение, любые понесенные расходы или вознаграждения корректируют балансовую стоимость обязательства и амортизируются в течение оставшегося срока действия измененного обязательства. 

В некоторых случаях кредитор освобождает дебитора от его текущего обязательства делать выплаты, но дебитор берет на себя гарантийное обязательство выплаты, если сторона, принимающая основную ответственность, не исполняет свои обязательства. В этом случае дебитор: 

1. признает новое финансовое обязательство на основе справедливой стоимости своего обязательства по гарантии, и 

2. признает прибыль или убыток на основе разницы между:

(i) выплаченным доходом и 

(ii)  балансовой стоимостью первоначального финансового обязательства за вычетом справедливой стоимости нового финансового обязательства. 

Если компания обратно выкупает часть финансового обязательства (например, выкуп некоторых собственных облигаций), она должна распределить первоначальную балансовую стоимость финансового обязательства между частью, которая продолжает признаваться, и частью, признание которой прекращается, на основе относительной справедливой стоимости этих частей на дату выкупа. 

Разница между: 

(1) балансовой стоимостью, распределенной на часть, признание которой прекратилось, и 

(2) выплаченным вознаграждением, включая переданные любые неденежные активы или принятые обязательства, для части, признание которой прекратилось

должна учитываться в отчете о прибылях и убытках. 

	Аннулирование опциона на конвертацию посредством выплаты вознаграждения

Компания с ограниченной ответственностью открытого типа «Либби» выпустила конвертируемую облигацию в фунтах стерлингов. Функциональной валютой эмитента является фунт стерлингов. Конвертируемая облигация классифицируется как комбинированный инструмент: долговая компонента - обязательство и долевая компонента – капитал в виде опциона на конвертацию. 

«Либби» оценивает долговую компоненту - обязательство по амортизируемой стоимости, в то время как опцион на конвертацию не переоценивается после его первоначального признания. 

После выпуска инструмента «Либби» принимает решение аннулировать опцион на конвертацию, чтобы избежать эффекта разводнения при возможной конвертации. Таким образом, эмитент предлагает выплатить держателям облигаций вознаграждение в обмен на аннулирование опциона на конвертацию. 

Вознаграждение составляет большую сумму, нежели справедливая стоимость опциона конвертации, чтобы стимулировать держателей облигаций принять этот опцион колл. 

Текущие потоки денежных средств по долговой компоненте не изменяются после выплаты вознаграждения. 

Каким образом необходимо учитывать вознаграждение, выплаченное для аннулирования опциона на конвертацию, отражаемого в капитале?

Вознаграждение, выплаченное для аннулирования опциона на конвертацию, представляет собой выплаты по собственному долевому инструменту, опцион колл по собственным акциям. 

Таким образом, в соответствии с МСФО (IAS) 32, вознаграждение, выплаченное для аннулирования опциона на конвертацию, дебетуется на капитал, таким же образом, как и по любому выкупу собственных долевых инструментов компании.


Вопрос

Компания «Луна» передает активы третьей стороне – трасту «Рукстон», который, в свою очередь, осуществляет платежи по выпущенным «Луной» долговым ценным бумагам. Велика ли вероятность того, что «Луне» придется осуществлять какие-либо дополнительные выплаты по своему долгу после совершения данной операции с трастом «Рукстон»?

Ответ

Нет. Это тот случай, когда компания передает денежные средства или иные безрисковые монетарные активы структуре, обычно трасту. Приток денежных средств, связанных с активом, направляется на выплаты по конкретному обязательству. Вероятность того, что от компании потребуется совершить дополнительные платежи, обычно мала. В соответствии с МСФО (IAS) 39 прекращение признание не допускается, так как компания не была юридически освобождена от своей первичной обязанности по погашению долга. Как обязательство, так и актив остаются на балансе компании.

4.5. Переходные положения

	Полезные замечания для составителей отчетности по МСФО

· Все требования по прекращению признания, предусмотренные МСФО (IAS) 39 применяются перспективно. Любой финансовый актив или обязательство, признание которого было прекращено до 1 января 2004г., необязательно признавать в бухгалтерском балансе. 

· Признание любого финансового инструмента, который не удовлетворяет требованиям прекращения признания в соответствии с последним вариантом МСФО (IAS) 39, но соответствует условиям предыдущей редакции МСФО (IAS) 39, выпущенной 2000 г., прекращается. 

· Компания может применять ретроспективно все требования по прекращению признания с выбранной им датой (ранее 1 января 2004 г.) 

Полезные замечания для применяющих стандарт впервые: 

· Компания, впервые применяющая МСФО (IAS) 39, должна выполнять предусмотренные стандартом требования по прекращению признания с 1 января 2004 года. Непроизводные активы или обязательства, признание которых было прекращено в соответствии с ранее действовавшими общепринятыми принципами бухгалтерского учета, считаются непризнанными, при условии, что их признание было прекращено до 1 января 2004 года.

· Ретроспективное применение с какой-либо ранее выбранной даты допускается в том случае, если в бухгалтерском учете имеется необходимая информация. 

· Компания, впервые применяющая данный стандарт, должна признавать все производные финансовые инструменты и иные доли участия (например, права, связанные с обслуживанием), а также провести консолидацию отчетности всех структур специального назначения, которые ею контролируются на дату перехода на МСФО. 




Вопросы для самоконтроля 

1. Компании следует прекратить признание финансового актива или его части, если данная компания:
1. Составляет свою годовую отчетность;

2. Утрачивает контроль над активом; 

3. Решает продать финансовый актив. 
2. Если передаются права на денежные потоки, связанные с активом, а также передаются практически все риски и выгоды, связанные с активом, то:

1. Следует прекратить признание финансового актива (или его части);

2. Актив следует перевести в капитал;
3. Операцию следует учитывать как обеспеченный залогом заем.
3. Если компания сохраняет контроль над активом, но при этом передает определенную (существенную) часть рисков и выгод:

1. Следует прекратить признание финансового актива;

2. Актив следует перевести в капитал;
3. Компания продолжает признание актива в той степени, в которой продолжается ее участие в данном активе. 

4. Принципы, регламентирующие прекращение признания, должны применяться на:

1. Консолидированном уровне;

2. Уровне единицы, генерирующей денежные средства;

3. Уровне компании.
5. Компания не имеет обязательства по выплате денежных средств получающей стороне за исключением случаев, когда она получает сумму, эквивалентную потокам денежных средств, связанных с переданным активом.
- Компании запрещается продавать или закладывать исходный актив (за исключением передачи в качестве обеспечения) каким-либо получателям по обязательству о передаче потоков денежных средств; 

- Компания обязана передавать получающей стороне какие-либо потоки денежных средств без задержки при условии соблюдения определенных инвестиционных ограничений.

1. Признание финансового актива (или части финансового актива) или обязательства может быть прекращено; 

2. Актив или обязательство следует перевести в капитал;
3. Операцию следует учитывать как обеспеченный залогом заем.
6. Если была совершена передача практически всех рисков и выгод: 
1. Признание финансового актива (или части финансового актива) или обязательства может быть прекращено;

2. Актив или обязательство следует перевести в капитал;
3. Операцию следует учитывать как обеспеченный залогом заем.
7. В рамках операции продажи с последующим выкупом актива, когда цена выкупа устанавливается на уровне цены продажи плюс доход заимодавца:
1. Признание финансового актива (или части финансового актива) или обязательства может быть прекращено.

2. Актив или обязательство следует перевести в капитал.
3. Операцию следует учитывать как обеспеченный залогом заем.
4. Признание финансового актива (или части финансового актива) или обязательства не может быть прекращено.

8. Контроль над активом основывается на:
1. Праве собственности.

2. Владении.
3. Способности получающей стороны продать данный актив.
9. Если актив предоставляется на условиях опциона колл и может быть легко приобретен получающей стороной на рынке:

1. Актив или обязательство следует перевести в капитал. 
2. Операцию следует учитывать как обеспеченный залогом заем.
3. Признание финансового актива (или части финансового актива) или обязательства не может быть прекращено. 

4. Передающая сторона утратила контроль.
10. Если прекращается признание части финансового актива, то балансовая стоимость всего финансового актива распределяется между частью, признание которой продолжается, и частью, признание которой прекращается:

1. Пропорционально соответствующим величинам на дату покупки.

2. Пропорционально соответствующим величинам на дату передачи.
3. На любой разумной основе.
11. Если признание актива не прекращается вследствие того, что компания не передала, не сохранила практически все риски и выгоды, связанные с владением активом, при этом контроль к получающей стороне не перешел:

1. Актив или обязательство следует перевести в капитал;
2. Операцию следует учитывать как обеспеченный залогом заем;
3. Признание финансового актива (или части финансового актива) или обязательства может быть прекращено в более ранний период;

4. Передающая сторона утратила контроль;
5. Компания продолжает признание актива в той степени, в которой продолжается ее участие в данном активе. 

12. При изменении условий финансового обязательства, обусловивших снижение его оценки на 15 процентов:


1. Актив или обязательство следует перевести в капитал;
2. Признание финансового актива (или части финансового актива) или обязательства может быть прекращено в более ранний период;

3. Передающая сторона утратила контроль;
4. Компания аннулирует первоначальное финансовое обязательство и признает новое финансовое обязательство.

Ответы на вопросы 

	Вопрос
	Ответ

	1. 
	2

	2. 
	1

	3. 
	3

	4. 
	1

	5. 
	1

	6. 
	1

	7. 
	4

	8. 
	3

	9. 
	4

	10. 
	2

	11. 
	5

	12. 
	4


Примечание: в данном учебном пособии использованы следующие публикации компании ПрайсвотерхаусКуперс:  

- Применение МСФО 
- Новости МСФО

- Решения по бухгалтерскому учету и отчетности
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Проведите консолидацию всех дочерних компаний (включая компании специального назначения) 





Сохранила ли компания контроль над активом?





Передала ли компания свои права на получение денежных потоков, связанных с активом? 





Сохранила ли компания практически все риски и выгоды?





Актив продолжает признаваться 





Истекли ли права на получение денежных потоков, связанных с активом?





Передала ли компания практически все риски и выгоды?





Актив продолжает признаваться в той степени, в которой продолжается участие в нем





Приняла ли компания обязательство по дальнейшей выплате денежных средств, связанных с активом? 





ДА





Прекратить признание актива





Актив продолжает признаваться





Прекратить признание актива
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Прекратить признание актива 
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Этап 4





Этап 2





Определите, следует ли применять блок-схему к части или ко всему активу (или группе аналогичных активов)?





Этап 3





Этап 5





Этап 1
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